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FORORD

Forord

Tillvaxtverket erbjuder svenska foretag olika typer av finansiering, bade i form
av bidrag, 1an, garantier och riskkapital. | denna rapport presenterar Tillvaxtverket
resultat inom omradet finansiering fran undersoékningen Féretagens villkor

och verklighet 2017, dar sma och medelstora foretag ger sina perspektiv pa sin
situation och framtid. Med nastan 10 000 svarande ar det en av Sveriges storsta
foretagarundersdkningar och darfér en gedigen kalla till kunskap for alla som
vill se starka foretag i hela landet.

Detta ar en av flera temarapporter baserade pa undersdkningen. Rapporterna
g6r det mojligt for oss pa Tillvaxtverket att ha kunskap om néaringslivet i Sverige
och att folja upp arbetet vi gor. Vi vill dven att den ska vara ett kunskapsunder-
lag fér andra myndigheter, for beslutsfattare, branschorganisationer, naringsliv
och media.

Tillvaxtverket tillgangliggdr riskkapital genom bland annat Almi Invest, Almi
GreenTech och Swedish Venture Initiative. Vi erbjuder det regionala transportbi-
draget som riktar sig mot tillverkande féretag i de fyra nordligaste lanen. Vi har
ocksa ett regionalt investeringsstod som finns tillgangligt for foretag i de fyra
nordligaste lanen, samt Dalarnas lan. Tillvaxtverket fordelar darutdver medel till
regionerna for bland annat affarsutvecklingscheckar.

Vill du veta mer om vara olika typer av stod? Tveka inte att besoka var hemsida
www.tillvaxtverket.se.

Tim Brooks Olof Dunsé
Avdelningschef Projektledare
Tillvaxtverket Tillvaxtverket



SAMMANFATTNING

Sammanfattning

| Tillvaxtverkets undersdkning Foéretagens villkor och verklighet 2017 har 10 000
sma och medelstora foretag svarat pa fragor om olika former av finansiering.
Om man sokt finansiering de senaste tre dren och om ansokan beviljats eller ¢j.
Undersdkningen ger ocksa svar pa om foretagen upplever tillgang till finansie-
ring som ett hinder for utveckling och tillvaxt samt om tillgang till finansiering
upplevs som ett hinder for att internationalisera foretagets verksamhet.

Resultaten visar att andelen sma och medelstora foretag som ansokt om 1an
och krediter de senaste tre dren uppgar till 28 procent, finansiering fran familj,
slakt eller vanner 13 procent, offentligt stdd 11 procent och externt dgarkapital

7 procent. Andelen foretag som nekats finansiering ar relativt 13g. Storre
smaforetag (10-49 anstéllda) och medelstora foretag (50-249 anstallda) sdker
oftare finansiering, det samma galler foretag som ar relativt nystartade samt
foretag som leds av en person med utlandsk bakgrund. | vissa investeringstunga
branscher, sasom Energi, Vatten och el, har dver halften av foretagen ansokt

om lan och krediter under de senaste tre aren. Det &r dven ndgot vanligare att
foretag i Norrland ansokt om finansiering.

Finansiering upplevs inte som ett stort hinder for foretages utveckling och
tillvaxt sett till hela foretagsstocken. Men studeras materialet mer detaljerat sa
framtrader vissa specifika grupper dar finansiering ar ett betydande hinder for
utveckling och tillvaxt. Speciellt kan vi se att féretag som har tillvaxtambitioner
och innovativa féretag, ser stérre hinder an andra foretag.

Nastan en fjardedel av de internationellt inriktade féretagen upplever finansie-
ring som ett stort hinder for att internationalisera foretagets verksamhet. Aven
har kan vi se skillnader mellan olika grupper av féretag. Soloféretag och foretag
med upp till 9 anstallda upplever storre hinder, likasa foretag i Norrland. Vissa
branscher sticker ocksa ut. Foretag inom Hotell och restaurang, Information och
kommunikation samt Uthyrning och fastighetsservice upplever storst hinder och
foretag inom Utbildning upplever minst hinder.



SUMMARY

Summary

The Swedish Agency for Economic and Regional Growth has surveyed Swedish
SMEs about different types of financing, if firms have sought funding in the
past three years and whether they have been successful or not in acquiring
funds. The survey also shows whether firms consider access to financing to be
an impediment to development and growth, and if access to financing is an
obstacle to firm internationalization.

The percentage of firms that has applied for loans and credits in the past three
years is 28 percent, financing from family or friends is 13 percent, public support
11 percent, and external equity capital seven percent. The percentage of firms
that have been declined financing is relatively low. It is more common for the
midsized firms to seek financing, along with firms that are newly started and
firms led by a person with foreign background. It is more common for firms in
certain business sectors to apply for financing, for example Energy, water and
electricity, where more than fifty percent have applied for financing the past
three years. Firms in Norrland more commonly apply for funding compared to
firms in other parts of Sweden.

Generally speaking, access to finance is not considered an impediment to
growth and development by many firms. However, the data show that certain
groups of firms consider access to financing as a growth obstacle. In particular,
firms with growth ambitions and innovative firms perceive greater obstacles
than other firms.

Nearly one in four internationally oriented firms considers financing to be a
significant impediment to internationalize the business, although there are
differences between groups of firms. Small firms with fewer than ten employees
perceive greater obstacles, as do firms located in Norrland. Access to financing
is to the greatest extent considered to be an important impediment by firms

in the Accommodation and food services, Information and communication and
Administrative and support services. Firms in the Education sector consider this
to be an obstacle to the least extent.
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KAPITEL 1: FORETAGENS VILLKOR OCH VERKLIGHET

Foretagens villkor
och verklighet

TABELL 1.1

Antal foretag och antal anstallda
20715, fordelat pa storlek

Kalla: SCB - Foretagens ekonomi

DEFINITIONER AV OLIKA
FORETAGSSTORLEKAR

* Soloféretag ar foretag
utan anstallda

* Mikroftretag ar féretag
med 0-9 anstallda

» Smaféretag ar foretag
med 0-49 anstallda

» Medelstora féretag ar
foretag med 50-249
anstallda

+ Storféretag ar foretag
med 250 eller fler
anstallda

Tillvaxtverket har for sjatte gangen sedan 2002 genomfort
undersdkningen Foretagens villkor och verklighet. Under-
sokningen riktar sig till svenska sma och medelstora foretag
med fragor om vilka mojligheter och svdrigheter féretagen
upplever i sin vardag. Den undersoker ocksa hur foretag ser
pa forutsattningarna att utveckla verksamheten i framtiden.

Sma och medelstora foretag utgdr en betydande del av det svenska naringsli-
vet, i termer av antal foretag och antal anstallda. De svarar ocksa for en stor del
av nettoomsattning respektive foradlingsvarde i naringslivet. Darmed har de
en stor ekonomisk betydelse, vilket gor det angelaget att ha kunskap om dessa
foretag. Detta ar det huvudsakliga syftet med Tillvaxtverkets undersdkning
Fdretagens villkor och verklighet 2017.

Storleksklass Anstéllda i foretag Andel anstéllda i foretag

Andel foretag

Antal foretag

0-49 1091377 99,4 % 1260 694 47 %
50-249 5336 0,5% 514 592 19 %
250+ 1002 01% 935721 35%
Summa 1097 715 2711007
L1d [
Om undersokningen

Undersokningen ar utformad pa ett satt som mojliggor olika typer av uppdel-
ningar, till exempel sett till bransch, foretagsstorlek och region. Detta mojliggdr
manga olika typer av analyser och skarningar av materialet. Undersékningen
bestar huvudsakligen av fragor dar foretagen gor en sjalvskattning av hur de
upplever sin situation. Dartill finns méjligheter att komplettera féretagens upp-
fattning med registerbaserade uppgifter. Det ar en av undersdkningens styrkor
att just kunna kombinera féretagens upplevda férutsattningar med andra typer
av data for att starka kvaliteten i analyserna.
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En serie rapporter

Huvudrapporten, som slapptes i september 2017, syftar till att dvergripande
redovisa innehallet i undersdkningen och genom statistik visa hur foretagen
har svarat. | denna fordjupningsrapport fokuserar vi pa temat finansiering
som tillvaxthinder i svenska sma och medelstora foretag. Ytterligare rapporter
och fordjupningar utifrdn undersokningen kommer att presenteras och goras
tillgangligt pa Tillvaxtverkets hemsida, www. tillvaxtverket.se.

NAGRA FAKTA OM UNDERSOKNINGEN

* Har tidigare genomfoérts 2002, 2005, 2008, 2011 och 2014.
+ Over 31 000 smé& och medelstora féretag har kontaktats.
» Foretag med en omséattning dver 200 000 kronor ingar.

Cirka 10 000 foretag har svarat pa enkaten.

 Svarsfrekvensen ar 31 procent.

+ Undersokningens resultat ar representativt for cirka 360 000 foéretag.

» Undersdkningen genomférdes under oktober 2016 till januari 2017.

« Urvalet &r stratifierat pa lan, bransch, foretagsstorlek samt foretagsledarens kon, &lder och bakgrund.
» Undersokningen bestar av drygt 30 fragor med ett antal fordjupningar.

* Las mer om undersokningen pa www.tillvaxtverket.se.



KAPITEL 2: FORETAG SOM HAR SOKT FINANSIERING

Foretag som har
sOkt finansiering

FIGUR 2.1

Andel foretag 2017 som
ansokt om nagon av foljande
finansieringsformer under de
tre senaste aren

Lan och krediter &r den vanligaste finansieringsformen
och det ar vanligare att ansdka om finansiering ju storre
foretaget ar. Féretag inom Enerqi, vatten och el ansdker
oftare om finansiering an foretag i andra branscher.
Dessutom ar det ndgot vanligare att foretag fran Norrland
ansoker om offentligt stod.

Lan och krediter vanligaste
finansieringsformen

| undersdkningen har Tillvaxtverket fragat foretagen om man sokt finansiering
under de tre senaste aren. | enkaten preciseras fyra olika finansieringsformer:
|&n och krediter, externt dgarkapital, offentligt stod samt finansiering fran familj,
slakt eller vanner. Foretagen far ocksa svara pd om de beviljats medel eller €.

Finansiering via 1an och krediter ar vanligast. Av samtliga féretag ar det 28
procent som ansokt om 1an och krediter, darefter kommer finansiering fran
familj, slakt eller vanner dar 13 procent har ansékt om medel. For offentligt stoéd
ar det 11 procent som har ansokt och for externt dgarkapital 7 procent. De allra

Procent

25

W Ja, ansokt och beviljats medel
70 W Ja, ansdkt men ej beviljats medel
15
10

Lan och krediter Finansiering fran Offentligt stéd Externt agarkapital
familj, slakt, eller vanner
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FIGUR 2.2

Andel foretag* som ansdkt om
nagon av féljande finansierings-
former under de tre senaste
aren

* Tidsserien &r anpassad for jamforbarhet
over tid. Endast foretag med 0-49 an-

stéllda ingér. Vérden finns endast for de
angivna artalen.

FIGUR 2.3

Andel foretag 2017 som ansokt
om lan och krediter under de
senaste tre aren, fordelat pa
storlek

10

flesta som sokt medel har ocksa beviljats medel. Det kan dock inte uteslutas att
det sker en sélining redan innan ansokan gors, det vill sédga att de som inte tror
att de kommer fa ansdkan beviljad avstar fran att ansoka.

Farre ansdkte om finansiering 2017

Mellan 2011 och 2017 minskade andelen foretag som ansokt om lan och krediter
frdn 35 procent till 26 procent. Denna minskning &r relativt jamnt férdelad

dver branscherna och foretagsstorlek. Andelen som sokt 1an och krediter men
fatt avslag har legat kring 5 procent under samma period. Andelen som sokt
offentligt stod har under samma period legat pa drygt 10 procent och externt
agarkapital kring 6 procent.

Procent

135
N och krediter
0 \

25
20
15 -
Offentligt stod
10
Externt dgarkapital
5
0

20m 2014 2017

Storre foretag soker oftare finansiering

Det ar vanligare att ansdka om 1an och krediter, ju storre foretaget ar. Av de
medelstora foretagen ar det 54 procent som ansokt om 1an och krediter under
de senaste tre aren, varav mer an nio av tio foretag som ansokt ocksa beviljats
medel. Av soloféretagen ar det 22 procent som ansokt om 1an och krediter och
andelen beviljade ansdkningar var ndgot lagre, knappt atta av tio.

Procent

50
W Ja, ansokt och beviljats medel
W Ja, ansokt men ej beviljats medel
40
30
20
10
0

10-49 anstallda

0 anstallda 1-9 anstallda 50-249 anstallda
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Andelen foretag som ansokt om offentligt stdd eller externt dgarkapital under
de senaste tre dren dkar ocksa med storleken pa foretaget. Det &r betydligt
vanligare att storre smaforetag (10-49 anstallda) och medelstora foretag
(50-249 anstallda) har ansokt om offentligt stdd eller externt agarkapital. Vad
géller finansiering fran familj, slakt eller vanner galler det omvanda forhallandet.
Andelen soloféretag som ansokt om medel fran familj, slakt eller vanner &r 14
procent, medan motsvarande andel for de medelstora féretagen ar 7 procent.

FIGUR 2.4

Andel foretag 2017 som ansokt* 25
om nagon av féljande finansie-
ringsformer under de tre senaste

Procent

M 0 anstéllda
M 1-9 anstallda

aren, fordelat pa storlek 20 10-49 anstallda
* Inkluderar bade de som beviljats och de 50-249 anstéllda
som nekats finansiering. 15 i
10 u | .
5 - - -
7 24 12
0

Finansiering fran Offentligt stod

familj, slakt, eller véanner

Externt agarkapital

Vanligast att foretag inom Energi,
vatten och el soker finansiering

Tittar vi pa respektive finansieringsform och de branscher som i hogst grad
ansokt om medel ser vi att det ar nagra branscher som sticker ut. Energi, vatten
och el & den bransch som ligger i topp for 1an och krediter samt externt dgarka-
pital. Av féretagen inom Energi, vatten och el ar det dver halften som ansdkt om
l&n och krediter de senaste tre aren.

Hotell och restaurang ligger pa toppfyraplacering inom samtliga finansierings-
former som undersokts. Det ar ocksa den bransch som i hogst utstrackning
ansokt om finansiering fran familj, slakt eller vanner. Drygt var fjarde foretag
inom Hotell och restaurang har ansokt om finansiering fran familj, slakt eller
vanner.

TABELL 2.1
Andel foretag 2017 som ansokt*

Lan och krediter Offentligt stod

. o ) - Energi, vatten och el 51% Tillverkning 22%
om ndgon av féljande finansie-

. 0 1 0
ringsformer under de tre senaste Transport 43 % Energi, vatten och el 21%
aren, foérdelat pa bransch Hotell och restaurang 39% Hotell och restaurang 19 %
* Inkluderar bade de som beviljats och de Handel 38% Kultur, néje och fritid 17 %

som nekats finansiering.

11

Externt dgarkapital

Finansiering fran familj, slékt, eller vanner

Energi, vatten och el 18 % Hotell och restaurang 26 %
Hotell och restaurang 14 % Handel 19 %
Tillverkning 9% Kultur, néje och fritid 16 %
Transport 9% Transport 14 %
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FIGUR 2.5

Andel foretag 2017 som ansdkt*
om lan och krediter, respektive
offentligt stéd, under de tre
senaste aren, fordelat pa region
enligt riksomraden, NUTS 2

* Inkluderar bade de som beviljats och de
som nekats finansiering.

RIKSOMRADEN

Ovre Norrland
Vasterbottens lan
Norrbottens lan

Mellersta Norrland
Vasternorrlands lan
Jamtlands lan

Norra Mellansverige
Varmlands lan
Dalarnas lan
Gavleborgs lan

Ostra Mellansverige
Uppsala lan
Sédermanlands lan
Ostergétlands lan
Orebro l&n
Vastmanlands lan

Stockholm
Stockholms lan

Vastsverige
Hallands lan
Vastra Gotalands lan

Smaland och 6arna
Jonkopings lan
Kronobergs lan
Kalmar lan
Gotlands lan

Sydsverige
Blekinge lan
Skane lan
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Sma geografiska skillnader

| de flesta delarna av landet (Riksomraden) ar det drygt 30 procent av foreta-
gen som ansdkt om 1an och krediter. Undantagen ar Sydsverige och Stockholm.
| Sydsverige har 26 procent av foretagen ansokt om 1an och krediter de senaste
tre aren. Motsvarande andel for Stockholm &r 22 procent.

Andelen féretag som ansdkt om offentligt stéd ar hogst i Ovre Norrland och
Mellersta Norrland. Har har 16 procent respektive 14 procent av féretagen
ansokt om offentligt stod de senaste tre aren. En bidragande orsak kan vara att
utbudet pa vissa typer av offentliga foretagsstod ar storre i dessa tva omraden,
jamfort med 6vriga Sverige.

ANSOKT OM OFFENTLIGT STOD

ANSOKT OM LAN OCH KREDITER

Unga foretag har i storre
utstrackning sokt finansiering

Det ar nagot vanligare att unga foretag ansokt om finansiering, oavsett
finansieringsform. De storsta skillnaderna finns bland de féretag som ansokt
om finansiering fran familj, slakt eller vanner. Har har 17 procent av de unga
féretagen ansodkt om finansiering. Motsvarande siffra for mogna féretag ar 10
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FIGUR 2.6

Andel foretag 2017 som ansokt*
om nagon av foljande finansie-
ringsformer under de tre senaste
aren, fordelat pa foretagets
startar**

* Inkluderar bade de som beviljats och de
som nekats finansiering.

** Unga = startade 2013-20716.
Etablerade = startade 2007-2012.
Mogna = startade 2006 eller tidigare.

FIGUR 2.7

Andel foretag 2017 som
ansokt* om nagon av foljande
finansieringsformer under de
tre senaste aren, fordelat pa om
foretagsledaren ar en man eller
kvinna

* Inkluderar bade de som beviljats och de
som nekats finansiering.

13

procent. Finansiering fran slakt och vanner ar en finansieringsform som i vissa
fall kan innebara fordelar for yngre foretag, relativt andra finansieringsformer.
En nystartad verksamhet tenderar i manga fall att vara forenad med hog osa-
kerhet och en personlig relation till Idntagaren kan bidra till att reducera en del
av osakerheten.

Procent
40
M Unga foretag
M Etablerade féretag
30
Mogna féretag
20
10
0 !_!
Lan och krediter Finansiering fran Offentligt stod Externt dgarkapital

familj, slakt, eller vanner

Foretagare med utlindsk bakgrund
soker finansiering i hogre utstrackning

Det &r ndgot hogre andel av mannen (30 procent) jamfort med kvinnorna
(24 procent) som soker 1an och krediter. For dvriga finansieringsformer ar
skillnaden mellan man och kvinnor relativt liten.

Procent
40
M Man
M Kvinna
30
20
10
0
Lan och krediter Finansiering fran Offentligt stod Externt dgarkapital

familj, slakt, eller véanner

Det ar ndgot hogre andel av foretagsledarna med utlandsk bakgrund som
ansoker om finansiering, i jamforelse med de med svensk bakgrund. Detta galler
samtliga fyra undersokta finansieringsformer.
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FIGUR 2.8

Andel foretag 2017 som
ansokt* om nagon av féljande
finansieringsformer under de
tre senaste aren, fordelat pa om
foretagsledaren har svensk eller
utlandsk** bakgrund

* Inkluderar bade de som beviljats och

de som nekats finansiering.

** Med utlandsk bakgrund menas den
som &r fodd utomlands eller dar bada
foraldrarna ar fodda utomlands.
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40

Procent

M Utlandsk
M Svensk

Lan och krediter

Finansiering fran
familj, slakt, eller vanner

Offentligt stod

Externt dgarkapital
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15

Finansiering som
hinder for tillvaxt

Det ar relativt fa foretag som ser kapitalforsérjning som
ett stort hinder for foretagets tillvaxt. Det finns dock stora
skillnader mellan grupper. De som upplever stdrst hinder
ar storre smaforetag, foretag som leds av en person med
utlandsk bakgrund och inte minst foretag med tillvaxt-
ambitioner.

Faktorer som hindrar
foretagets utveckling

De sma och medelstora foretagen ar optimistiska infor framtiden. Undersok-
ningen visar att nastan 70 procent vill vaxa.! Utdver detta ar det manga foretag
som tror att de kommer att utvecklas? i positiv riktning pa sikt, betydligt fler an
andelen som tror att féretaget kommer utvecklas i negativ riktning.

Tillgang till finansiering (Ian och krediter samt externt dgarkapital) utgor éverlag
inte ett stort hinder for tillvaxt. Det &r nar vi bryter ner resultaten pa olika
grupper som vi ser vilka foretag som i storre utstrackning upplever finansiering
som ett stort hinder for tillvaxt. Det ar grupper som kan behodva ytterligare stéd
och som kan antas vara viktiga for tillvaxt och konkurrenskraft i det svenska
naringslivet.

T Tillvaxtverket (2017), Féretagens villkor och verklighet 2017.

2 Foretagen har i enkaten fatt svara pa hur de tror att de kommer att utvecklas pa tre ars sikt vad galler omsattning,
I6nsamhet samt antal anstallda.
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FIGUR 3.1

Andel foretag 2017 som ser olika
faktorer som ett stort hinder for
foretagets tillvaxt

FIGUR 3.2

Andel féretag* som ser tillgang
till 1an och krediter respektive
externt agarkapital som stort
hinder for féretagets utveckling
och tillvaxt

* Tidsserien &r anpassad for

jamforbarhet éver tid. Endast foretag
med 0-49 anstallda ingar.

16

Tillgang till
lamplig arbetskraft

Lagar och myndighetsregler

Egen tid for foretagets
kadrnverksamhet

Tillgang till 1an och krediter

Kapacitet i nuvarande
lokaler, utrustning, etc.

Tillgang till bredband

Tillgang till
externt dgarkapital

Tillgang till transportsystem

30
Procent

Andelen foretag som ser tillgangen till 1dn och krediter som stort hinder for
foretagets utveckling dkade mellan 2008 och 2014, for att sedan minska till 11
procent ar 2017. Andelen som ser externt dgarkapital som stort hinder har legat
relativt stabilt kring vart tionde féretag under samma tidsperiod.

Procent
15
W 2008

2 W 201
2014
2017

9 -

6 - -

3 - -

n 9
0
Lan och krediter Externt agarkapital

Foretag som vill anstilla ser finansiering

De foretag som vill vaxa ser i hogre utstrackning finansiering som ett stort
hinder for foretagets tillvaxt och utveckling. For foretag som vill vaxa med

saval omsattning som antal anstallda anger 19 procent att tillgangen till 1an och
krediter ar ett stort hinder for utveckling. Motsvarande andel for féretag som
uppger att de inte vill véxa ar 5 procent. Liknande mdnster ser vi aven vad galler
tillgdngen till externt &garkapital.



KAPITEL 3: FINANSIERING SOM HINDER FOR FORETAGETS UTVECKLING

FIGUR 3.3

Andel foretag 2017 som ser
tillgang till 1dn och krediter
respektive externt agarkapital
som stort hinder for foretagets
utveckling och tillvaxt, fordelat
pa om foretaget vill véxa eller gj

FIGUR 3.4

Andel foretag* som ser tillgang
till 1dn och krediter som ett stort
hinder for féretagets utveckling
och tillvaxt, fordelat pa foreta-
gets storlek

* Tidsserien &r anpassad for jamforbarhet
over tid. Endast foretag med 0-49 an-

stallda ingar. Varden finns endast for de
angivna artalen.
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Procent

M Lan och krediter
M Externt dgarkapital

Vill véxa med
omsattning

Vill véxa med
omsattning och anstallda

Vill ej vaxa

Storre smaforetag ser fler hinder

Tittar vi pa olika storleksgrupper ser vi att foretag med 10-49 anstéllda i ndgot
hogre grad upplever tillgang till 1dn och krediter som ett stort hinder for foreta-
gets utveckling och tillvaxt. Féretag med 10-49 anstallda verkar generellt sett
ha ett storre behov av finansiering. De har i storre utstrackning ansokt om 1an
och krediter under de senaste aren och har aven en hogre tillvaxtvilja.

Mellan aren 2008 och 2014 6kade andelen stérre smaféretag som upplevde
tillgdng till 1dn och krediter som ett stort tillvaxthinder, for att sedan minska till
13 procent 2017. Liknande monster syns for féretag i de dvriga storleksgrup-
perna, men fran lagre nivaer. Solofdretagen ar de som i lagst grad anger 1an och
krediter som ett stort tillvaxthinder och andelen har legat relativt stabilt kring
vart tionde soloféretag mellan 2008 och 2017.
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3 Tillvaxtverket (2017), Féretagens villkor och verklighet 2017.
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FIGUR 3.5

Andel féretag* som ser tillgang

till externt agarkapital som stort
hinder for foretagets utveckling
och tillvaxt, fordelat pa storlek

* Tidsserien &r anpassad for jamforbarhet
over tid. Endast foretag med 0-49 an-

stéllda ingér. Varden finns endast fér de
angivna artalen.

TABELL 3.1

Andel foretag 2017 som ser
tillgang till 1dn och krediter
respektive externt dgarkapital
som stort hinder for foretagets
utveckling och tillvaxt, fordelat
pa bransch*

* De fem branscher som i hogst grad
angett tillgang till 1an och krediter respek-

tive externt agarkapital som ett hinder for
utveckling redovisas har.
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Tittar vi pa samma tidsperiod for tillgang till externt dgarkapital kan inga direkta
monster urskiljas. Andelen foretag som ser tillgang till denna finansieringsform
som ett stort tillvaxthinder uppgar till kring vart tionde foretag mellan 2008 och
2017, oavsett storleksgrupp.

Procent
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Branscher som ser finansiering
som stort hinder for tillvaxt

Energi, vatten och el &r den bransch som i hogst grad anger 1an och krediter
som ett stort hinder for tillvaxt. Det anges av 19 procent av féretagen i denna
bransch. Darefter kommer Tillverkning samt Transport pa 18 procent respektive
16 procent. Detta ar branscher med manga foretag som ar i behov av extern
finansiering for investeringar. Det ar ocksa de tva sistnamnda branscherna som
i hogst grad anger tillgang till externt dgarkapital som stort hinder for tillvaxt.
Detta anges av 16 procent av foretagen inom Tillverkning och 15 procent av
foretagen inom Transport.

Lan och krediter Externt dgarkapital

Energi, vatten och el 19 % Tillverkning 16 %
Tillverkning 18 % Transport 15 %
Transport 16 % Uthyrning, fastighetsservice 12%
Handel 15% Hotell och restaurang 10 %
Hotell och restaurang 15 % Handel 9%
Snitt alla branscher 12% Snitt alla branscher 12%

Geografiska skillnader

Foretag i Ovre Norrland &r de som i hogst grad, 14 procent, anger tillgang till
1dn och krediter som ett stort hinder for foretagets utveckling och tillvaxt. Tatt
efter kommer Stockholm dar motsvarande andel ar 13 procent. Medan féretag i
Smaland med darna ar de som i lagst grad, 9 procent, anger detta.
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TABELL 3.2

Andel foretag 2017 som ser
tillgang till 1dn och krediter samt
externt agarkapital som stort
hinder for foretagets utveckling
och tillvaxt, fordelat pa region
enligt NUTS 2

FIGUR 3.6

Andel féretag 2017 som ser
tillgang till 1dn och krediter samt
externt dgarkapital som stort
hinder for féretagets utveckling
och tillvaxt, fordelat pa fore-
tagets startar*

* Unga = startade 2013-20716.

Etablerade = startade 2007-2012.
Mogna = startade 2006 eller tidigare.
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Avseende externt agarkapital som stort hinder for tillvaxt ligger Mellersta
Norrland och Stockholm hagst, med 11 procent. Smaland med darna ligger 1dgst
aven har, med 6 procent som anger externt agarkapital som stort hinder.

Lan och krediter Externt dgarkapital

Ovre Norrland 14 % 8%
Stockholm 13 % %
Ostra Mellansverige 2% 8%
Sydsverige n% 9%
Vastsverige n% 9%
Norra Mellansverige n% 7%
Mellersta Norrland 10 % %
Smaland med 6arna 9% 6 %
Riket 12% 9%

Unga foretag upplever finansiering
som ett storre hinder

Ser vi till nar foretaget grundades ar det ndgot vanligare att unga foretag upple-
ver tillgang till 1dn och krediter som stort hinder for foretagets utveckling. Detta
kan bero pa att dessa féretag har storre behov av kapital da de ar i ett tidigare
tillvaxtskede. Dessutom kan de ha svarare att fa 1an da de inte &r lika mogna

och mdnga har kanske annu inte natt Idbnsamhet. For externt dgarkapital ar det i
princip inga skillnader mellan unga, etablerade och mogna féretag.

Procent

M Unga foretag
M Etablerade féretag
Mogna féretag

e}

[}

W

Lan och krediter Externt dgarkapital
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FIGUR 3.7

Andel féretag* som ser tillgang
till 1an och krediter som stort
hinder for foretagets utveckling
och tillvaxt, fordelat pa om
foretagsledaren ar en man eller
kvinna

* Tidsserien ar anpassad for jamforbarhet

over tid. Endast foretag med 0-49 an-
stallda ingar.

FIGUR 3.8

Andel foretag* som ser tillgang
till externt agarkapital som stort
hinder for foretagets utveckling
och tillvaxt, fordelat pa om
foretagsledaren ar en man eller
kvinna

* Tidsserien ar anpassad for jamforbarhet

oOver tid. Endast foretag med 0-49 an-
stallda ingar.
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Man upplever finansiering
som ett storre hinder

Over tid finns en svag 6kning i andelen féretag som ser tillgang till 1dn och kredi-
ter som ett stort hinder for foretagets utveckling. Uppdelat pa foretagsledarens
kdn kan denna 6kning framforallt harledas till foretag som leds av man. Bland
foretag som leds av en kvinna har andelen legat relativt stabilt kring 10 procent.

Procent

Il 2008

Il 20m

2014
2017

Man Kvinna

Andelen man respektive kvinnor som ser tillgang till externt &garkapital som
stort hinder har under perioden 2008 till 2014 legat kring 10 procent. For ar 2017
ser vi att mannen ligger kvar pa 10 procent medan andelen kvinnor har sjunkit
till 6 procent.
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Foretagsledare med utlandsk bakgrund ser i allmanhet tillgang till 1an och kredi-
ter som ett stérre hinder an de med svensk bakgrund. Dock har gapet minskat
nagot mellan 2014 och 2017.
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FIGUR 3.9

Andel foretag* som ser tillgang
till 1dn och krediter som stort
hinder for féretagets utveckling
och tillvaxt, fordelat pa om
foretagsledaren har svensk eller
utlandsk** bakgrund

* Tidsserien ar anpassad for jamforbarhet
over tid. Endast foretag med 0-49 an-

stallda ingar. Varden finns endast for de
angivna artalen.

** Med utlandsk bakgrund menas den
som &r fodd utomlands eller dar bada
foraldrarna ar fodda utomlands.

FIGUR 3.10

Andel foretag* som ser tillgang
till externt dgarkapital som stort
hinder for féretagets utveckling
och tillvaxt, fordelat pa om
foretagsledaren har svensk eller
utlandsk** bakgrund

* Tidsserien ar anpassad for jamforbarhet
oOver tid. Endast foretag med 0-49 an-

stallda ingdr. Varden finns endast for de
angivna artalen.

** Med utlandsk bakgrund menas den
som &r fodd utomlands eller dar bada
foraldrarna ar fodda utomlands.
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Procent
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2008 20m 2014 2017

Foretagsledare med utlandsk bakgrund ser ocksa i allmanhet tillgang till externt
agarkapital som ett storre hinder an de med svensk bakgrund. Andelen med
utlandsk bakgrund som upplevde detta som ett stort hinder har legat relativt
stabilt kring 15 procent under perioden 2008 till 2017. Under motsvarande
period har denna andel for de med svensk bakgrund legat strax under 10
procent.
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Nya marknader
och nya produkter

FIGUR 4.1

Andel internationellt* inriktade
foretag 2017 som ser olika
faktorer for att internationalisera
foretagets verksamhet som ett
stort hinder

* Omfattar de féretag som &r internatio-

nellt verksamma eller ser internationalise-
ring som en méjlighet pa sikt.

22

Nastan en fjardedel av de internationellt inriktade foreta-
gen upplever finansiering som ett stort hinder for fortsatt
internationalisering av foretagets verksamhet. Vi ser ocksa
att innovativa féretag oftare upplever finansiering som ett
hinder for tillvaxt jamfort med dvriga foretag.

Internationalisering
av foretagets verksamhet

Brist pa resurser i foretaget ar den faktor som upplevs som stérst hinder for att
internationalisera foretagets verksamhet. Tillgang till finansiering kommer pa
flardeplats och anges av 22 procent av féretagen som ett stort hinder.

Brist pa resurser i foéretaget

Kostnader for
internationalisering

Brist pa kontakter/natverk
Tillganag till finansiering

Lagar och regler
Brist pa kunskap
om affarsmojligheter

Sprakliga och
kulturella hinder

0 10 20 30 40
Procent

Tillgang till finansiering storre hinder fér smaforetagen

Det ar vanligare att sméaforetag ser tillgang till finansiering som ett stort hinder
for internationalisering, i jamforelse med medelstora foretag. Bland soloforeta-
gen ar det 23 procent som anger detta som ett stort hinder, bland féretag med
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FIGUR 4.2

Andel internationellt* inriktade
foretag 2017 som ser tillgang till
finansiering som stort hinder for
att internationalisera foretagets
verksamhet, fordelat pa storlek
* Omfattar de foretag som &r internatio-

nellt verksamma eller ser internationalise-
ring som en méjlighet pa sikt.

TABELL 4.1

Andel internationellt* inriktade
foretag 2017 som ser tillgang till
finansiering som stort hinder for
att internationalisera foretagets
verksamhet, fordelat pa bransch
* Omfattar de féretag som &r internatio-

nellt verksamma eller ser internationalise-
ring som en méjlighet pa sikt.

23

1-9 anstallda ar motsvarande andel 22 procent, jamfort med medelstora foretag
dar motsvarande andel ar 13 procent.
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Stora skillnader mellan branscherna

Hotell och restaurang ar den bransch som i hégst grad upplever finansiering
som ett stort hinder fér internationalisering. Detta anges av 32 procent av
foretagen i denna bransch. Darefter kommer Information och kommunikation pa
29 procent och Uthyrning och fastighetsservice pa 28 procent. Utbildning ar den
bransch som i absolut Iagst grad, 6 procent, anger finansiering som stort hinder
for internationalisering. | tabellen nedan visas ocksa hur stor andel av foretagen
inom varje bransch som ar verksamma internationellt, eller som ser det som en
mojlighet pa sikt.

Andel som uppger stort hinder Andel internationellt inriktade féretag

Hotell och restaurang 32% 39 %
Information och kommunikation 29 % 47 %
Uthyrning, fastighetsservice 28 % 33%
Bygg 24 % 24 %
Handel 24 % 48 %
Kultur, néje och fritid 23% 39 %
Tillverkning 22 % 47 %
Vard och omsorg 7% 26 %
Juridik, ekonomi, 15 % 36 %
vetenskap och teknik

Energi, vatten, el 14 % 37 %
Transport och magasinering 14 % 36 %
Utbildning 6 % 34 %

Regionala skillnader

Delar vi upp resultatet geografiskt pa Riksomraden (NUTS2) ser vi att foretagen

i Ovre Norrland &r de som i hégst grad, 33 procent, anger tillgang till finansiering
som ett stort hinder for internationalisering. Ostra Mellansverige (19 procent) och
Sydsverige (16 procent) ar de regioner som i 1agst grad anger detta.
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FIGUR 4.3

Andel internationellt* inriktade
foretag 2017 som ser tillgang till
finansiering som stort hinder for
att internationalisera foretagets
verksamhet, fordelat pa region
enligt riksomraden, NUTS 2

* Omfattar de foretag som ar internatio-

nellt verksamma eller ser internationalise-
ring som en mojlighet pa sikt.

/ l W -30%

M 20-29%

O <19%
Innovativa foretag

upplever storre hinder

Foretag som anger att de har utvecklat och salt nya eller vasentligt forbattrade
produkter definieras har som innovativa. Innovativa foretag upplever i hdgre
grad &n andra foretag tillgang till finansiering som ett stort hinder for utveckling
och tillvaxt. De innovativa féretagen upplever ocksa i hogre grad finansiering

som ett stort hinder for internationalisering.

FIGUR 4.4 Procent

Andel foretag 2017 som ser
tillgéng till finansiering som stort
hinder for foretagets utveckling
och tillvéxt, fordelat pa innova-
tiva* respektive dvriga féretag

* Foretag som angett att de har utvecklat

och sélt nya eller vasentligt forbattrade
produkter under de senaste tre &ren.
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20
M Innovativa féretag
M Ovriga foretag

Externt dgarkapital

Lan och krediter
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FIGUR 4.5

Andel internationellt* inriktade
foretag 2017 som ser tillgang
till finansiering som stort hinder
att internationalisera foretagets
verksamhet, fordelat pa innova-
tiva*™* respektive dvriga foretag
* Omfattar de foretag som ar internatio-

nellt verksamma eller ser internationalise-
ring som en mojlighet pa sikt.

** Foretag som angett att de har utvecklat
och salt nya eller vasentligt forbattrade
produkter under de senaste tre aren.
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Slutsatser
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De allra flesta foretag som soker finansiering blir ocksa beviljade finansiering.
Det kan dock inte uteslutas att det sker en sallning redan fére anstkan, det

vill sédga att de som inte tror att de kommer fa anstkan beviljad avstar fran att
ansoka. Vissa grupper sdker finansiering i hdgre grad an andra. Det galler exem-
pelvis medelstora féretag, nystartade foretag, foéretag som leds av en person
med utlandsk bakgrund och féretag i Norrland.

Generellt sett ses inte finansiering som ett stort hinder. Bryter vi ner materialet
sd framtrader dock vissa specifika grupper som i hdgre grad ser finansiering
som ett hinder for tillvaxt och utveckling. Speciellt kan vi se att féretag som har
tillvaxtambitioner och innovativa féretag, ser stdrre hinder an andra foretag.
Aven vissa branscher upplever stdrre hinder, sdsom Energi, vatten och e,
Tillverkning samt Transport. Vi ser ocksa att personer med utlandsk bakgrund i
hogre utstrackning ser finansiering som ett stort hinder for foéretagets utveck-
ling och tillvaxt.

| undersdkningen har vi ocksa tittat specifikt pa olika hinder for att internatio-
nalisera foretagets verksamhet. Bland de féretag som ar internationellt verk-
samma eller ser internationalisering som en mojlighet pa sikt ar det nastan var
fidrde foretag som ser finansiering som ett stort hinder for att internationalisera
foretagets verksamhet. Aven har visar det sig att finansiering ses som ett hinder
for foretag som har tillvaxtambitioner.

De foretag som upplever finansiering som storre hinder for utveckling och
tillvaxt &r generellt sett ocksa de féretag som tenderar att inga i grupper som i
hdgre grad sdker finansiering. Har man ett behov av finansiering for att utveckla
foretaget tenderar man alltsa ocksa att i hogre grad uppleva finansiering som
ett hinder for utveckling. Dessutom ar flera av grupperna som upplever finan-
siering som ett stort hinder madnga ganger de som befinner sig i ndgon form av
expansionsfas.



BILAGA: BRANSCHINDELNING

Bilaga:
Branschindelning
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Foretagens branschindelning utgdr fran Svensk Naringsgrensindelning 2007
(SNI 2007). SNI bygger pa EU:s standard, NACE och ar primart en aktivitets-
indelning. Foretag klassificeras darmed efter den aktivitet som bedrivs. Har
foljer en kort beskrivning av respektive bransch som ingar i undersokningen.
Beskrivningen av respektive bransch ar hamtad fran SCB och ar i nagra fall
forkortad. Branscherna presenteras har i samma fordelning som de presenteras
i undersdkningen.

Utvinning av mineral samt Tillverkning (BC)

Avdelningen for brytning och annan utvinning av mineral omfattar utvinning av
naturfyndigheter av mineraler som forekommer i fast form (kol och malm), fly-
tande form (olja) eller gasform (naturgas). Utvinning kan ske med olika metoder
till exempel gruv- eller markbrytning, ur kélla, brytning pa havs- eller sjobotten,
och dylikt.

Denna avdelning omfattar fysisk eller kemisk omvandling av material, amnen
eller komponenter till nya produkter, dven om detta inte kan anvandas som det
enda allmangiltiga kriteriet for att definiera tillverkning (jfr kommentar nedan
om bearbetning av avfall). Dessa material, @amnen eller komponenter ar ravaror
fran jordbruket, skogsbruket, fisket, utvinningsnaringen samt dven produkter
fran annan tillverkningsverksamhet. Stora andringar, renovering eller ombygg-
nad av varor jamstalls vanligen med tillverkning.

Forsorjning av el, gas varme samt vatten,
avloppshantering, avfallshantering och sanering
(bendmns som Energi, vatten, el i undersékningen) (DE)

Denna avdelning omfattar forsorjning med elkraft, naturgas, anga och vatten
via permanent infrastruktur (nat) bestaende av ledningar, ror och roérledningar.
Aven tillforsel av el, gas, &nga, hett vatten och dylikt inom industriparker och
bostadshus ingar. | avdelningen ingar darfor drift av elverk och gasverk som
producerar, kontrollerar och distribuerar elkraft och gas. Tillhandahallandet av
varme och kyla omfattas ocksa.

Denna avdelning omfattar aktiviteter i anslutning till hantering (inklusive
insamling, behandling och bortskaffande) av olika former av avfall till exempel
industri- och hushallsavfall i fast och icke fast form, liksom férorenade platser.
Resultatet av avfallsbehandlingen kan antingen bortskaffas eller bli en insats-
vara i andra produktionsprocesser. Aktiviteter avseende vattenforsérining
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redovisas ocksa i denna avdelning, eftersom de ofta sker i anslutning till, eller av
enheter som ocksa agnar sig at behandling av avloppsvatten.

Byggverksamhet (F)

Denna avdelning omfattar allman byggnadsverksamhet och specialiserade
verksamheter for byggnader och anldggningar. Den omfattar nybyggnation,
reparationer, tillbyggnader och ombyggnader, uppférande av ej egentillverkade
monteringsfardiga byggnader eller konstruktioner pa plats och dven upp-
forande av byggnader av tillfalligt slag.

Handel, reparation av motorfordon (G)

Denna avdelning omfattar parti- och detaljhandelsférsaljning (férsaljining utan
bearbetning) av alla slags varor samt tjanster i samband med férsaljning av en
vara. Partihandeln och detaljhandeln ar slutdelen i varudistributionskedjan. |
denna avdelning ingar aven reparation av motorfordon.

Transport och magasinering (H)

Denna avdelning omfattar tillhandahallandet av passagerar- eller godstransport,
oavsett om dessa foljer en tidtabell eller ej. Med jarnvag, via rorsystem, pa vag,
pa vatten eller i luften samt tillhorande aktiviteter som drift av terminal, parke-
ringsanlaggning, godshantering, lagring och dylikt. Avdelningen omfattar ocksa
uthyrning av transportmedel med forare. Postbefordran och kurirverksamhet
ingar ocksa.

Hotell- och restaurangverksamhet (I)

Denna avdelning omfattar erbjudande av korttidsinkvartering for besdkare och
andra resenarer liksom kompletta maltider och dryck som skall konsumeras
omedelbart. Mangden och typen av tilldggstjanster som erbjuds inom denna
avdelning kan variera mycket.

Informations- och kommunikationsverksamhet (J)

Denna avdelning omfattar produktion och distribution av informations- och
kulturprodukter, tillhandahallandet av medlen for att dverfora eller distribuera
dessa produkter, liksom &ven data eller kommunikationer, informationsteknolo-
giska aktiviteter och bearbetning av data och annan informationsverksamhet.

Verksamhet inom juridik, ekonomi, vetenskap, teknik (M)

Denna avdelning omfattar specialiserad yrkesmadssig, vetenskaplig och teknisk
verksamhet. Verksamheterna kraver en hog utbildningsniva och tillhandahaller
specialkunskap och speciella fardigheter for anvandare.

Uthyrning, fastighetsservice (N)

Denna avdelning omfattar flera stodverksamheter for allman verksamhet |
naringslivet. Dessa verksamheter skiljer sig fran dem i avdelning M eftersom det
grundlaggande syftet inte ar dverférandet av specialiserat kunnande.
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Utbildning (P)

Denna avdelning omfattar utbildning pa alla nivaer och for alla yrken. Under-
visningen kan vara muntlig eller skriftlig och kan ske via radio, TV, Internet
eller via korrespondens. Avdelningen omfattar utbildning som lamnas av olika
institutioner inom det reguljara skolsystemet pa de

olika nivaerna inom detta liksom vuxenutbildning, program for las- och skriv-
kunnighet och dylikt. Omfattar aven militara skolor och militarhégskolor, under-
visning vid fangvardsanstalt och dylikt pa sina respektive nivaer. Avdelningen
omfattar undervisning i bade offentlig och privat regi.

Vard och omsorg (Q)

Denna avdelning omfattar halso- och sjukvard samt sociala tjanster. Verk-
samheterna omfattar en stor mangd verksamheter fran halso- och sjukvard
som utdvas av utbildad medicinskt utbildad personal pa sjukhus och andra
anldggningar och verksamhet i anslutning till sarskilt boende som inkluderar
halso- och sjukvardsinsatser till sociala tjanster utan medverkan av yrkesmassig
sjukvardspersonal.

Kultur, ndje och fritid, annan service (RS)

Denna avdelning omfattar en mangd verksamheter avsedda att tillgodose olika
kultur-, underhallnings- och fritidsintressen hos allmanheten, inklusive forestall-
ningar, drift av museer, spel-, idrotts- och fritidsaktiviteter.

Denna avdelning omfattar (som en restpost) verksamhet inom organisationer
och foreningar, reparation av datorer, personliga artiklar och hushallsartiklar
samt olika personliga tjanster som inte redovisas pa annan plats i klassifice-
ringen.



Tillvaxtverket
Swedish Agency for Economic
and Regional Growth

Tel 08-6819100
tillvaxtverket.se

Tillvaxtverket starker Sverige genom att starka féretagens konkurrenskraft
Vi skapar battre forutsattningar for foretagande och bidrar till attraktiva
regionala miljoer dar foretag utvecklas. Vara verktyg ar kunskap, natverk och
finansiering: Kunskap om foretag och regioner. Natverk for effektiv samverkan.
Och finansiering som starker naringslivet. Tillvaxtverket ar en myndighet
under Naringsdepartementet med 400 anstallda och med kontor pa nio orter.
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