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Elektrifieringen är en grundförutsättning för Sveriges gröna omställning. För att 

investeringar ska kunna genomföras i tid behövs transparens, förutsägbarhet 

och effektiva anslutningsprocesser. Långa ledtider och osäkerhet riskerar att 

bromsa både investeringar och omställningstakten. 

Under de senaste åren har branschen vidtagit åtgärder för att stärka 

anslutningsprocesserna och tydliggöra krav på mognadsgrad i 

anslutningsärenden. Denna utveckling syftar till att skapa en mer enhetlig 

tillämpning, öka förtroendet mellan aktörer och lägga grunden för ett robust och 

framtidssäkert elsystem. 

Denna studie avser att bidra till ökad förståelse för hur mognadsbedömningar 

tillämpas i praktiken och att identifiera hinder och möjligheter för effektivare 

anslutningsprocesser. Rapporten utgör ett värdefullt underlag för vidare 

diskussion av hur anslutningsprocesser kan utvecklas för att öka takten i den 

gröna omställningen i Sverige. 

Rapporten är framtagen inom ramen för Tillväxtverkets uppdrag att genomföra 

och förstärka insatser för att definiera och undanröja hinder för industrins 

konkurrenskraft och gröna omställning i hela landet. 

Rapporten är beställd av Tillväxtverket i samverkan med Accelerationskontoret. 

Analys och slutsatser i rapporten är författarens 

Tim Brooks, avdelningschef Tillväxtverket 

Jonas Lundström & Kristina Alvendal, industrisamordnare Accelerationskontoret 

Förord 
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Tillgång till ny elnätskapacitet är ofta en avgörande faktor i takt med att industri, 

transporter och samhällsbyggande ställer om. I detta läge blir 

anslutningsprocesserna till lokal- och regionnät avgörande för om investeringar 

kan genomföras i den takt som krävs.  

Under 2023 fick Svenska kraftnät i uppdrag av regeringen att skärpa 

hanteringen av mognadsbedömningar. På uppmaning av Ei tog Energiföretagen 

därefter, tillsammans med elnätsföretagen, fram en gemensam branschpraxis 

för mognadsgradsbedömningar inom lokal- och regionnät. 

Denna studie syftar till att bidra till ökad förståelse för hur mognadsbedömningar 

tillämpas i praktiken samt att identifiera hinder och möjligheter för mer effektiva 

och ändamålsenliga anslutningsprocesser. 

Rapporten visar att lokal- och regionnätsföretagens arbete med 

mognadsgradsbedömningar i dag i stor utsträckning bygger på 

Energiföretagens branschpraxis för mognadsgradsbedömningar. Praxisen är 

frivillig och anger vilka underlag som, ur ett tekniskt, juridiskt och finansiellt 

perspektiv, vanligtvis kan krävas i olika skeden av anslutningsprocessen. 

Tillämpningen varierar mellan olika nätföretag och kan skapa otydlighet för 

kunder. 

I rapporten framkommer att elnätsföretagen, efter några års tillämpning av 

branschpraxisen, har samlat värdefulla insikter och erfarenheter som kan ligga 

till grund för en revidering. Mot denna bakgrund föreslår Sweco att 

branschpraxisen genomlyses för att säkerställa att den fortsatt är ändamålsenlig 

och stödjer en effektiv anslutningsprocess. 

Inför ett sådant arbete lyfter rapporten dessutom fram ett antal grundläggande 

principer som behöver diskuteras vidare. Dessa rör bland annat synen på 

riskfördelning samt köprinciper i anslutningsprocessen. 

Rapporten lyfter även fram ett antal goda exempel inte minst hur digitalisering 

och transparens kan skapa en effektivare process och ge nytta för såväl kunder 

som elnätsföretag.  

1 Sammanfattning 
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Elektrifieringen är avgörande för den gröna omställningen av industri, transport 

samt andra sektorer och förutsätter ökad systemflexibilitet, inklusive 

energilagring. För att klara elektrifieringen behöver också ytterligare 

elproduktion tillföras till elsystemet. I nuläget finns det dock svårigheter kring att 

planera och erhålla nätanslutningar för nya anläggningar. Bedömning och 

beviljande av anslutningsförfrågningar är lokal- och regionnätsföretagens 

ansvar, men processer och kriterier varierar delvis mellan aktörer. I många 

delar av landet innebär detta osäkerhet om anslutningsmöjligheter och långa 

ledtider, vilket riskerar att bromsa investeringar och hindrar näringslivets 

omställning, utveckling och konkurrenskraft. 

Mot denna bakgrund fick Svenska kraftnät (Svk) ett regeringsuppdrag att införa 

skärpta krav på mognadsgrad i juni 2023. Svk uppdaterade i januari 2024 sin 

vägledning för anslutning till transmissionsnätet, där ökad 

informationsinhämtning och en stegvis prövning av projektets mognad syftar till 

att skapa mer transparens och förutsägbarhet (Svk, Principer och vägledning 

för anslutning till stamnätet).  

Figur 1: Svk:s process från ansökan till anslutningsavtal. 

I Svk:s process (Figur 1) sker anslutningen i tydliga steg från ansökan och 

bekräftelse, via informationsmöte och eventuell undersökningsavgift, till 

förhandsbesked, förprojekteringsavtal och därefter besked om stationsplacering 

och besked om anslutning, innan anslutningsavtal tecknas. Under hela 

processen sker också återkoppling och uppföljning av projektets mognadsgrad. 

Senare under 2024 lanserades en branschpraxis för bedömning av 

mognadsgrad vid anslutning till lokal- respektive regionnät, som har tagit 

ursprung i Svk:s uppdaterade process för nätanslutning. Branschpraxisen togs 

fram på uppmaning av Energimarknadsinspektionen (Ei) och utvecklades av 

2 Introduktion 
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Energiföretagen i nära samarbete med lokal- och regionnätsföretag. När aktörer 

idag pratar om branschpraxis så är det Energiföretagens praxis som avses. 

Branschpraxisen för lokal- och regionnät är frivillig och beskriver olika typer av 

data som kan behövas för att bedöma mognadsgraden i anslutningsprocessen. 

Branschpraxisen är tydlig med att själva anslutningsprocessen kan se olika ut 

för olika elnätsföretag. Bedömningar av mognadsgraden för anslutningar kan 

därför tillämpas olika av enskilda elnätsföretag beroende på lokala 

förutsättningar, nätstatus och anslutningens komplexitet (Energiföretagen, 

Branschpraxis Mognadsgrad). 

I Energiföretagens branschpraxis (Figur 2) beskrivs övergripande processteg från 

förfrågan och anslutningsindikation, via ansökan och nätutredningsavtal, 

förstudieavtal och projekteringsavtal, till anslutningsavtal och slutligen nätavtal. 

Syftet med stegen är att tydliggöra när information ska lämnas, när 

mognadsgrad prövas och hur parternas åtaganden successivt formaliseras fram 

till avtal. 

Figur 2: Processen i branschpraxis från ansökan till tecknande av nätavtal. 

2.1 Studiens syfte 

Denna studie, beställd av Tillväxtverket i samverkan med Accelerationskontoret, 

analyserar hur större lokal- och regionnätsföretag i praktiken genomför 

mognadsbedömningar i anslutningsprocesser. Syftet med projektet är att belysa 

skillnader i bedömningar och identifiera eventuella hinder kopplat till 

anslutningsprocessen. Studien bidrar också till myndighetens uppdrag att 

genomföra och förstärka insatser samt att definiera och undanröja hinder för 

industrins konkurrenskraft och gröna omställning. 

Studiens mål är att: 

• Kartlägga och jämföra elnätsföretagens hantering av mognadsgrad i 

anslutningsprocessen för att svara på ett antal frågeställningar 

• Bidra till lärandeprocess  

• Identifiera och formulera användbara slutsatser och rekommendationer. 

Projektet utgår från en intervjubaserad analys av hur fem större 

regionnätsföretag och sju större lokalnätsföretag bedömer kundprojekts 

mognad i anslutningsprocessen. Analysen ska möjliggöra 

företagsöverskridande jämförelser och identifiera behov av harmonisering samt 

synliggöra goda exempel och resultera i handlingsinriktade rekommendationer.  
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2.2 Rapportens disposition 

Rapporten är strukturerad enligt följande: 

• Kapitel 1: Sammanfattning av rapporten 

• Kapitel 2: Introduktion till projektet dess bakgrund, syfte och mål. 

• Kapitel 3: Metod för analys av mognadsbedömningar i 

anslutningsprocessen beskriver datainsamling och analysupplägg, 

inklusive intervjugenomförande och kompletterande dokumentstudier. 

• Kapitel 4: Analys och jämförelser redovisar och jämför elnätsföretagens 

arbetssätt utifrån studiens frågeställningar, med fokus på 

informationskrav, bedömningslogik, turordning/prioritering, köhantering 

och effektiviseringsarbete. 

• Kapitel 5: Validering och lärande, resultat av bidrar till förfining av 

analysen och rekommendationer, återkoppling från digitalt 

lärandeseminarium samt centrala lärdomar som uppstått under 

analysprocessen. 

• Kapitel 6: Goda exempel och rekommendationer presenterar slutsatser 

om graden av harmonisering och lämnar riktade, såväl strategiska 

såsom praktiskt användbara, rekommendationer till berörda aktörer om 

eventuella behov av ytterligare harmoniserande insatser. 
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Metoden för analysen och jämförelsen genomförs i tre sammanhängande steg 

(enligt Figur 3). Först samlades data in genom semistrukturerade intervjuer och 

riktad dokumentinsamling. Urvalet fokuserade främst på regionnätsföretag och 

större lokalnätsföretag, samt kompletterades med kundintervjuer för att fånga 

hur processen upplevs externt. Sweco har dessutom intervjuat representanter 

från Energiföretagen som deltagit i arbetet med att ta fram branschpraxisen. 

Datainsamlingen består av: 

• semistrukturerade intervjuer med lokal- och regionnätsföretag 

(huvudkällan), 

• intervjuer med ett mindre antal kunder med relevanta 

anslutningsärenden (kompletterande perspektiv), 

• riktad insamling av dokument (t.ex. mallar, information publicerade på 

elnätsföretagens hemsidor). 

Därefter följer en analys och jämförelse, där intervjusvar och dokumentation 

sammanställs och trianguleras i en strukturerad matris som täcker 

mognadsindata, beslutslogik, köhantering, effektivitet och grad av 

harmonisering mot branschpraxis. Analysen tar sin utgångspunkt i Svk:s 

principer för mognadsgrad och stegvis processlogik, samt Energiföretagens 

branschpraxis för lokal- och regionnät. 

Slutligen genomfördes en workshop med fokus på gemensamt lärande och 

diskussion av identifierade utmaningar. Återkopplingen används för att förfina 

slutsatser och omsätta dem i konkreta, prioriterade rekommendationer. 

Figur 3: Metodöversikt: datainsamling, analys och jämförelse samt lärande och rekommendationer. 

3 Metod för analys av 
mognadsbedömningar i 
anslutningsprocessen 
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3.1 Datainsamling: Intervjuer och 
dokumentinsamling 

Intervjuerna riktades fem större regionnätsföretag och sju större 

lokalnätsföretag i linje med uppdraget. Som utgångspunkt omfattar urvalet 

regionnätsföretag och lokalnätsföretag enligt Tabell 1. För att belysa att 

kundernas upplevelse kan skilja sig från elnätsföretagens interna 

processbeskrivningar inkluderas även intervjuer med ett fåtal kunder med 

relevanta anslutningsärenden. 

Tabell 1: Intervjuade organisationer (namn, intervjudatum och organisationstyp). 

Organisation Intervjudatum Typ 

Energiföretagen 2026-02-04 Branschorganisation 

Vattenfall 2026-02-13 Region- och lokalnät 

Ellevio 2026-02-05 Region- och lokalnät 

E.ON 2026-02-26 Region- och lokalnät 

Skellefteå kraft 2026-02-19 Region- och lokalnät 

Jämtkraft elnät 2026-02-10 Region- och lokalnät  

Göteborg Energi 2026-02-06 Lokalnät 

Luleå Energi Elnät 2026-02-04 Lokalnät 

Batteri 2026-02-18 Kund 

Industri 2026-02-18 Kund 

Intervjuerna genomfördes som semistrukturerade digitala samtal, med en 

standardiserad intervjuguide för att säkerställa jämförbarhet mellan 

elnätsföretag och roller. Intervjufrågorna fokuserade på: 

• mognadsbedömningens kriterier och arbetssätt, 

• beslutspunkter och beslutslogik, 

• köhantering och prioritering, 

• flaskhalsar och effektiviseringsinsatser. 

För kundintervjuer inkluderades särskilda frågor om: 

• upplevd transparens och förutsägbarhet, 

• kommunikation och informationskrav, 

• ledtider, väntetider och kritiska stoppunkter. 
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Parallellt med intervjuerna genomfördes en riktad dokumentinsamling. 

Elnätsföretagen ombads dela sådant material som används i 

anslutningsprocessen, exempelvis mallar och checklistor för 

informationsinhämtning, och processbeskrivningar. Utöver det har de flesta 

elnätsföretagen beskrivningar på sina hemsidor kring processen. Syftet är att 

triangulera intervjuiakttagelser och öka analysens tillförlitlighet. Arbetet mynnar 

ut i en kvalitativ analys där aktörernas beskrivningar har grupperats utifrån hur 

många elnätsföretag som lämnat liknande utsagor. Indelningen ser ut enligt 

följande: 

Någon aktör: Snarare 1 aktör alt 2 

Ett fåtal aktörer: 1–3 elnätsföretag 

De flesta aktörer: 4–6 elnätsföretag 

Nästan alla: I stort sett omfattas alla 6 elnätsföretag 

3.2 Analys 

Analysen utgick från Svenska kraftnäts och Energiföretagens mognadslogik för 

en stegvis anslutningsprocess. Med stöd i denna togs en strukturerad matris 

fram som användes både för intervjuguiden och för sammanställning av 

resultat. I analysfasen integrerades och triangulerades intervjudata och 

dokumentation i en gemensam struktur som omfattar: 

• Processteg (inklusive indata och utdata) 

• Indata för mognad: t.ex. finansiering, tillstånd, markåtkomst, 

projekteringsgrad och tidsplanens trovärdighet. 

• Beslutslogik: poängsättning eller grindar, trösklar. 

• Köhantering: principer, prioriteringsregler, villkor för omordning, 

hantering av senare ansökningar som ryms inom befintlig kapacitet. 

• Effektivitetsmetoder: arbetssätt och processer som kortar ledtider. 

• Harmoniseringsbedömning: grad av överensstämmelse mellan aktörer 

och med branschpraxis, inklusive fall där praxis tillämpas partiellt eller 

anpassas  

Avslutningsvis aggregerades resultaten över elnätsföretag och ärendetyper för 

att: 

• lyfta fram goda exempel som kan spridas och skalas, 

• belysa grundläggande utmaningar  

• synliggöra systematiska skillnader  

• analysera hur kapacitetsläge och komplexitet påverkar metodval, 

• dra slutsatser om behov av ytterligare effektiviserande insatser. 

Resultaten av analysen redovisas i kapitel 4.  
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3.3 Lärandeworkshop 

Ett digitalt lärande seminarium genomfördes för att presentera preliminära 

slutsatser med syfte på gemensamt lärande samt att förfina analyser och 

rekommendationer. Lärandeworkshop stödjer även spridning av resultat.   

Resultaten av workshopen redovisas i kapitel 5. 

En digital arbetsyta i Mural upprättades inför workshopen (WS), som fungerar 

som en digital ”whiteboard” och där deltagarna aktivt skrev digitala post-it lappar 

med inspel på de olika frågorna som behandlades under WS.  
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Under studiens analys av elnätsföretagens bedömning och hantering av 

mognadsgrad i anslutningsprocessen är det tydligt att samtliga lokal- och 

regionnät har utgått ifrån och förhåller sig till Energiföretagens branschpraxis. 

Utifrån detta presenterar kapitlet först erhållna resultat om elnätsföretagens 

informationsinhämtning samt hur det förhåller sig till branschpraxisen. Därefter 

följer fördjupade resultat om hur processen kring bedömning av mognadsgrad 

sker i praktiken för de intervjuade elnätsföretagen. Slutligen presenteras resultat 

om identifierade principer för köhantering och effektivisering av processen. 

4.1 Informationskrav enligt branschpraxis 

Samtliga elnätsföretag anger att de haft branschpraxisen som utgångspunkt. Ett 

elnätsföretag nämner dock att de redan hade påbörjat arbetet med att införa 

mognadsgradsbedömningar i sin anslutningsprocess innan Energiföretagen 

påbörjade sitt arbete. Därför finns vissa skillnader och de har inte i efterhand 

helt omarbetat sitt arbetssätt. Dock framgår det i denna analys att det aktuella 

elnätsföretagets processer och mognadsgradsbedömningar inte nämnvärt 

skiljer sig från övriga elnätsföretag. Ett annat elnätsföretag säger att de 

medvetet gjort vissa egna justeringar, vilket de idag ser ett behov av att justera 

och kommer att gå in i en revideringsprocess. 

4 Analys och jämförelser 
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Tabell 2: Datainhämtning för mognadsgradsbedömning enligt branschpraxis. 

Dataområde Detaljerad information Kommentar 

Energi- och 
effektbehov 

• Uppskattad anslutningseffekt 

• Förbrukningsmönster på årsbasis resp dygnsbasis 

• Årsprofil, timvärden [energianalys, effektbehov] 

• Varaktighetsdiagram 

• Beskrivning av beräkning av effekt och energibehov 

• Intresse av villkorat avtal 

• För batteri: ev marknadsapplikation 

• Möjlighet att delta på flexmarknader / stödtjänster 
 
Specifikation av ev särskilda tekniska krav på 
anslutningen, tex krav på redundans 

• RfG: datum för spänningssättning och tillfälligt 
driftsmeddelande 

• RfG: Samråd med Svk ska vara klart och projektspecifika 
krav definierade 

• Studien har visat att de flesta 
elnätsföretag ofta gör en enklare 
bedömning med färre 
informationspunkter som inhämtas i 
tidigt skede. Detta för att kunna ge en 
enkel indikation huruvida anslutning är 
möjligt eller inte. 

• De flesta frågar tidigt efter typ av 
verksamhet, vilket inte inkluderas i 
branschpraxisens beskrivning 

Projekt och 
tillstånd 

Rådighet över mark  
Markåtkomst (avtal, Letter of Intent (LOI), eller liknande för att 
bevisa dialog med markägare) 

 
Tillstånd och avtal 

• Behov av tillstånd och avtal 

• Status tillstånd, tidplan för tillstånd 

• Alla tillstånd ska ha vunnit laga kraft 

 
Finansiering av kundens anläggning 

• Plan för finansiering 

• Bankgaranti för anslutningsavgift 

 
Tidplan  

• Önskad tidplan för anslutning samt ev etappindelning 

• Måldatum för anslutning, samt ev grov etappindelning 

 
 
Geografisk plats 

• Flertalet informationspunkter efterfrågas 
ofta genom hela processen, men med 
ökande detaljgrad. 

Parallella 
ansökningar 

Information om eventuell ansökan till annat elnätsföretag för 
samma anläggning 

• Informationen efterfrågas ofta tidigt av 
de flesta elnätsföretag, däremot är det 
varierande huruvida informationen 
används i praktiken. 

De flesta av de intervjuade elnätsföretagen ser att de arbetar med samma typ 

av information genom processen men något fördjupade analyser i senare delar i 

processen. Framför allt att information och data valideras under processens 

gång för att säkra att informationen är realistisk och tillförlitlig. Exempelvis vad 

gäller rådighet över mark så kan informationskravet tidigt i processen handla 

om huruvida det förs en dialog med markägaren eller om ett LOI är tecknat, 

medan det i senare skeden handlar om tydliga markavtal.  

Utöver den branschpraxis som tagits fram har några andra informationspunkter 

identifierats.  

• De flesta av aktörerna frågar initialt om typ av verksamhet. Det är få 

elnätsföretag som har skilda processen för olika typer av verksamhet 

(produktion, konsumtion, batterier), men att få en beskrivning tidigt av 

vad det är för typ av verksamhet ger mervärde för elnätsföretaget, 

samtidigt som det är enkelt för kunderna att ange.  
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• En annan identifierad informationspunkt är att inget elnätsföretag har 

sagt att de efterfrågar varaktighetsdiagram1, vilket branschpraxisen 

anger som datapunkt. Utifrån timprofiler kan elnätsföretagen själva göra 

varaktighetsdiagram och är inget som man ber kunder om. 

Generellt kan sägas att informationen som elnätsföretagen begär in blir en 

löpande uppdatering och förfining av data samt en validering att data 

fortfarande är aktuella. Samtidigt nämner elnätsföretagen att uppgifterna inte 

kan verifieras och därmed kan bli subjektiva. Att stäva efter mer objektiva 

parametrar kan också vara svårt som tex ”tillgång till mark” utan att ha tydliga 

avtal. I tidiga skeden är osäkerheten stor och en del uppgifter är svåra att 

“verifiera” fullt ut (t.ex. om tidplanen verkligen är realistisk eller om tillstånd 

faktiskt kan vinna laga kraft vid angiven tidpunkt). Osäkerheten minskar typiskt 

först när underlag blir mer bindande (t.ex. från dialog/LOI till tecknade 

markavtal, och från planerade tillstånd till laga kraft). 

Under studien har det även framkommit att en del av den information som 

inhämtas inte används. Flera informationspunkter samlas in mer av anledning 

att de nämns i branschpraxisen, snarare än att de i praktiken väger in för 

anslutningsärendet eller bedömningen av mognadsgrad. Exempel är frågan om 

huruvida ansökande projekt har parallella processer med andra elnätsföretag. 

Denna information samlas in och används av ett fåtal av elnätsföretag i 

bedömning av mognadsgraden, men hos de flesta elnätsföretag används 

informationen inte alls. 

Slutligen bör det understrykas att skillnaderna mellan processerna inte bara 

handlar om vilken information som efterfrågas, utan också om hur 

elnätsföretagen använder den för att analysera förutsättningar och risker, 

bedöma mognadsgrad och avgöra när man kan gå från indikativa besked till 

mer bindande villkor.  

4.2 Övergripande beskrivning av 
processen 

Cirka 80% elnätsföretag utgår från storleksgräns där anslutningar över 5 

megawatt (MW) följer processen för regionnät medan mindre anslutningar följer 

en mer traditionell process i lokalnätet. De flesta elnätsföretag menar att de 

varken idag eller tidigare har haft en kö för anslutning till lokalnät. 

Elnätsföretagen kan löpande hantera de anslutningsärenden som kommer in 

och nätkapaciteten kan möta anslutningsbehoven i de flesta fallen. 

Det är bara ett elnätsföretag som mer uttryckligen anger att de har samma 

process för regionnäts- respektive lokalnätsanslutningar. Elnätsföretaget 

nämner också att de ofta har anslutningar upp till 10–20 MW i sitt lokalnät och 

därmed finns det stora likheter i hanteringen och som stöds av en gemensam 

process. 

4.2.1 Anslutning mot lokalnät och mindre anslutningar 

Hos de flesta av de elnätsföretag som driver både lokal- och regionnät skiljer 

sig processerna för anslutning mellan nätnivåerna. I de flesta fall finns en tydlig 

 
1 Ett varaktighetsdiagram illustrerar belastningstimmar över tid (ofta ett år) i en anslutningspunkt, 

sorterat från högsta till lägsta effektnivå. 
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gränsdragning där anslutningar under 5 MW hanteras inom lokalnätet. Nästan 

alla elnätsföretag får här in en anmälan från en installatör och därmed inte en 

förfrågan från kund. Här menar elnätsföretagen att det i stort inte finns någon kö 

och att hanteringen av ärendet hanteras direkt. Genom att en installatör 

anmäler om en anslutning finns många av de kriterier som nämns i 

mognadsgradsbedömningar med. 

Utifrån detta kommer fortsatta analysen framåt fokusera på större anslutningar 

samt anslutning mot regionnät. Här kommer anslutningsprocessen att beskrivas 

och den typ av information om mognadsgrad som inhämtats i varje steg. 

4.2.2 Anslutningsprocessen för större anslutningar samt 
regionnät 

Många elnätsföretag anger att i samband med energikrisen 2022 uppstod ett 

högt tryck på nyetableringar. Inte sällan handlade det om anslutningar av 

solparker och batterier, men även industri och industri kopplat till vätgas. Flera 

av elnätsföretagen var helt oförberedda på den stora vågen av förfrågningar 

och ansökningar. Ett elnätsföretag nämner att de innan 2021 hade ca 30–40 

förfrågningar per år, men från 2022 fick de upp till 60 förfrågningar i veckan. Ett 

annat mindre elnätsföretag har sett att de tidigare hade ungefär en förfrågan 

vartannat år, men har nu tio pågående förfrågningar.  

Elnätsföretagen anser att arbetet med att inkludera mognadsgraden i 

anslutningsarbetet är bra då det bidrar till en struktur och att mindre seriösa 

förfrågningar minskar. Mognadsgradsbedömningen blir ett verktyg för att 

minska resursdränage, där mer spekulativa projekt tar tid och energi från de 

aktörer som faktiskt är redo och villiga att arbeta mot en faktisk anslutning. De 

ser att hantera mognadsgrad i processen är ett merarbete och kräver utvecklad 

administration, men att det är ett positivt inslag. Alla elnätsföretag anger att 

trycket på nyanslutningar nu har minskat, ofta kopplat till mindre riskvilligt 

kapital. Flera tar även upp att det under den stora vågen av ansökningar kan ha 

funnits en överetablering på projektutvecklare med affärsidé att ta fram projekt 

”ready to build” men har inte haft som avsikt att äga, förvalta eller ansvar för 

driften av anläggningen. 

Genom interjuver och genomgång av elnätsföretagens material kan en 

övergripande process beskrivas enligt nedan. Det är framför allt skillnad i de 

tidiga stegen hos elnätsföretagen så som hantering av förfrågan, ge indikation, 

komma in med ansökan och eventuellt att genomföra en nätutredning. Några 

elnätsföretag har även valt att slå ihop vissa av de tidiga stegen. Hantering av 

efterföljande steg så som ”Förstudie”, ”Projektering” (Byggnation) och 

”Anslutning” är mer lika avseende hantering och bedömning av mognadsgrad. 

Det kan vara stor skillnad i omfattningen av en nätutredning/ förstudie mellan 

olika elnätsföretag och därmed kan kostnaden och den avgift som tas ut skilja 

mellan ett par tusen kronor upp till 150 000 kronor för mer komplexa och större 

anslutningar.  
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Figur 4: Samlad översiktsbild av processteg i anslutningsprocessen för intervjuade elnätsföretag. 

4.2.3 Elnätsföretagens enskilda anslutningsprocesser  

Inom ramen för analysen har elnätsföretagens olika anslutningsprocesser 

kartlagts för att kunna visa på likheter och skillnader avseende bedömning av 

mognadsgrad. Hur anslutningsprocesserna övergripande ser ut för de olika 

elnätsföretagen presenteras i Figur 5.  

Figur 5: Intervjuade elnätsföretags enskilda övergripande anslutningsprocesser. 
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Flera aktörer har främst i de tidiga skedena gjort förändringar. Några 

elnätsföretag slår där ihop förfrågan och ansökan, andra gör med automatik en 

enkel nätutredning inom sin hantering av ansökan, medan det för andra 

elnätsföretag är ett separat steg. De tre första stegen visar störst skillnad mellan 

elnätsföretagen både avseende hur processen är utformad och hur 

mognadsgrad bedöms. 

Figur 6: Markerade processteg som visar störst skillnad i processutformning och bedömning av 

mognadsgrad hos de intervjuade elnätsföretagen. 

4.2.3.1 Första förfrågan och indikation 

Vid analys av beskrivningen i branschpraxisen framgår det att 

informationskraven i en förfrågan och i en ansökan är mycket lika. Flera 

elnätsföretag har justerat sitt arbetssätt och flertalet av elnätsföretagen kräver i 

det första initiala läget få uppgifter av kunden för att bara ge en enkel och snabb 

”indikation”. Indikationen anger ofta enbart ”ja eller nej” till frågan om det går att 

ansluta utifrån elnätsföretagets egen aktuella information.  

Den information som kunden behöver lämna är anslutningens effektbehov, 

ungefärlig plats för anslutning samt tidpunkt för anslutningen [understrukna i 

tabell 3 nedan]. Utifrån informationen kan ofta elnätsföretaget relativt snabbt ge 

ett svar om det är möjligt eller inte. Ett elnätsföretag nämner att deras ambition 

är att detta skall ta en vecka.  

Branschpraxis lägger en relativt hög detaljnivå redan i tidiga steg (förfrågan). 

Där efterfrågas inte bara en grov effekt och en plats, utan även 

förbrukningsmönster (års-/dygnsprofil). Elnätsföretagen håller däremot sin 

frivilliga (och kostnadsfria) “indikation om anslutningsmöjlighet / förfrågan” på en 

mycket enklare nivå. 
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Tabell 3: Datainhämtning för mognadsgradsbedömning för förfrågan och indikation. 

Område Beskrivning Praxis Kommentar 

Energi & 

Effekt-behov 

Förbrukningsmönster på årsbasis 

resp. dygnsbasis 

Ja Endast ett elnätsföretag som uppgett att de mer strikt 

följer branschpraxis beskriver att de frågar om detta, 

ett elnätsföretag har slagit ihop förfrågan med 

ansökan och då tas detta in. Inga andra elnätsföretag 

frågar efter detta vid tidig förfrågan och indikation. 

Energi & 

Effekt-behov 

Preliminärt intresse av villkorat avtal: 

Ja eller Nej 

Ja Efterfrågas inte här av elnätsföretagen 

Energi & 

Effekt-behov 

Uppskattad anslutningseffekt Nej Ja, nästan alla efterfrågar uppskattad 

anslutningseffekt 

Projekt och 

tillstånd 

Måldatum för anslutning, samt ev. 

grov etappindelning 

Ja Ja, efterfrågas av nästan alla elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Behov av tillstånd och avtal Ja Nej, efterfrågas nästan aldrig (bara av ett 

elnätsföretag) 

Projekt och 

tillstånd 

Geografisk plats / anslutningspunkt Ja Ja, efterfrågas av de flesta 

Parallella 

ansökningar 

Har förfrågan ställts till flera 

elnätsföretag för samma anläggning? 

Ja eller Nej 

Ja Nej, efterfrågas sällan, bara av ett elnätsföretag i den 

här fasen 

Allmän Typ av kraftproduktionskälla (sol, vind, 

batteri etc.) 

Ja Nej, ett fåtal av elnätsföretagen beskriver att de begär 

informationen här 

Allmän Typ av verksamhet Nej Ja, efterfrågas av nästan alla 

Projekt och 

tillstånd 

Kunna visa att man har ”ensamrätt” 

på marken 

Ja Nej, ett fåtal elnätsföretag beskriver att de begär 

informationen här 

Projekt och 

tillstånd 

För batteri: ange användningsområde Ja Nej, ett fåtal elnätsföretag beskriver att de begär 

informationen här 

Något elnätsföretag ser att den initiala frågan från kund och svaret med en 

”indikation” egentligen ligger utanför mognadsgradsbedömningen då inga frågor 

kring mognadsgrad efterfrågas.  

Samtidigt finns det ett elnätsföretag som idag inte har så många förfrågningar. 

De har därför slagit ihop stegen förfrågan och ansökan och kunden inkommer 

direkt med en mer fullständig ansökan. Lokalnät som har fått in en förfrågan 

kring en större nätanslutning gör ofta, i dessa tidiga steg, en bedömning om 

anslutningen är möjlig utan ökning av abonnemanget mot överliggande nät. 

4.2.3.2 Formell ansökan om anslutning och eventuell 
nätutredning 

I samband med en mer formell ansökan krävs mer uppgifter från kunden. Här 

efterfrågas uppgifter om energi och effektbehov (ofta timvärden eller någon 

form av profil). Frågan ställs också om kunder är intresserade av någon form av 

villkorade avtal, samt i några få fall också om intresse av att delta i lokala 

flexmarknader. Vidare behöver kunden ange tidplan och ibland eventuell 

etappindelning samt lista kring vilka typer av tillstånd som krävs. Den 

geografiska platsen behöver också vara med och när det gäller markåtkomst 

varierar frågorna något och kan fortfarande vara något vagt formulerat i det här 

stadiet.  

I den mer formella ansökan efterfrågas flera mognadsgradsrelaterade uppgifter, 

men last-/energirelaterad information beskrivs mer generellt som effektbehov 

och energianalys, medan branschpraxis typiskt specificerar mer exakt vilken typ 

av underlag som ska lämnas (t.ex. timvärden, beräkningsmetod och ibland även 
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varaktighetskurvor). Ett elnätsföretag efterfrågar även en riskbedömning av 

projektets tidplan redan vid ansökan, för att tydliggöra kritiska beroenden, 

sannolika förseningar och osäkerheter samt underlätta elnätsföretagets 

planering. 

Synen på frågan kring parallella ansökningar delar elnätsföretagen något. Alla 

ställer frågan i den här fasen men förhåller sig till den på olika sätt. Vissa 

elnätsföretag ser det som naturligt att vissa typer av verksamheter har flera 

parallella processer. Det kan beröra en batteripark, ett datacenter eller solpark. 

De ser att kunder ofta kan ha en ambition av att få till t.ex. upp till tio projekt och 

då drivs anslutningsansökningar och ärenden parallellt. Andra elnätsföretag är 

mer skeptiska och anser att det är en viss varningssignal för hur seriösa en 

kund är om de har flera pågående parallella processer. Elnätsföretagen säger 

själva att de egentligen inte använder informationen nämnvärt. 

Tabell 4: Datainhämtning för mognadsgradsbedömning för ansökan och eventuell nätutredning. 

Område Beskrivning Praxis Kommentar 

Energi & Effekt-

behov 

Årsprofil, timvärden [energianalys, 

effektbehov] 

Ja Förbrukningsmönster på årsbasis resp. dygnsbasis – 

används av nästan alla elnätsföretag 

Energi & Effekt-

behov 

Varaktighetsdiagram Ja Förbrukningsmönster på årsbasis resp. dygnsbasis – 

används av nästan alla elnätsföretag 

Energi & Effekt-

behov 

Beskrivning av beräkning av effekt och 

energibehov 

Ja Nej, fokus ligger på uppskattade årsprofiler 

Energi & Effekt-

behov 

Intresse av villkorat avtal Ja Ja, efterfrågas av nästan alla elnätsföretag 

Energi & Effekt-

behov 

Möjlighet att deltaga på 

flexmarknader/stödtjänstmarknader 
Nej Ett fåtal av elnätsföretagen tar upp den här frågan 

Projekt och 

tillstånd 

Önskad tidplan för anslutning samt ev 

etappindelning 

Ja Ja, efterfrågas av nästan alla elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Lista, inkl tidplan, för alla erforderliga 

tillstånd 

Ja Ja, efterfrågas av de flesta elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Geografisk kartbild inkl möjlig 

anslutningspunkt 

Ja Ja, efterfrågas av de flesta elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Intentionsavtal med markägare / 

Underlag för rådighet över nödvändig 

mark 

Ja Ja, efterfrågas av nästan alla elnätsföretag, inhämtas 

ofta i form av intentionsavtal eller liknande 

Projekt och 

tillstånd 

Riskbedömning för projekts tidplan Nej Endast ett fåtal elnätsföretag tar in uppgiften 

Projekt och 

tillstånd 

Särskilda tekniska krav på anslutningen, 
tex krav på redundans 

Nej Endast ett fåtal elnätsföretag tar in uppgiften i det här 

skedet 

Parallella 

ansökningar 

Har ansökan gjorts till flera elnätsföretag 
för samma anläggning? Ja eller Nej Vid 
”Ja”, ange var och vilket/vilka 
elnätsföretag 

Ja Ja, efterfrågas av de flesta elnätsföretag 

Allmän Typ av verksamhet Nej Efterfrågas av nästan alla elnätsföretag, 

Branschpraxis har mer uppdelning av 

förbrukningsanläggning, produktion/batteri, eller 

lokalnät. Den uppdelningen används inte 

Övrigt För batteri: ev marknadsapplikation Ja Frågan används av ett fåtal elnätsföretagen, oftare 

frågas mer allmänt om typ av verksamhet 

För de mer än hälften av elnätsföretagen är nästa steg efter att en ansökan 

inkommit att genomföra en nätutredning, där elnätsföretaget analyserar om det 

finns tillräcklig kapacitet för att möta det efterfrågade behovet. Om kunden 

önskar gå vidare tecknas vanligtvis ett nätutredningsavtal, och elnätsföretaget 

tar ofta ut en avgift för arbetet. 
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Syftet med nätutredningen är att ta fram ett preliminärt besked om möjligheter 

till anslutning. De flesta regionnät är så kallade maskade nät, vilket innebär att 

de kan matas från flera håll. Detta medför att analysen ofta blir komplex och 

kräver en genomlysning av hur belastningen fördelas i nätet. Inom ramen för 

nätutredningen identifieras därför potentiella flaskhalsar och begränsningar som 

kan påverka anslutningen. Kunden får en grov uppskattning om tekniska 

åtgärder, tidsåtgång och kostnader för anslutningen. Ett av de 

regionnätsföretagen med få ansökningar gör ingen nätutredning utan går direkt 

in på förstudien.  

Kunden får sedan ett preliminärt anslutningsbesked. Betydelsen av det 

preliminära anslutningsbesked varierar mellan olika elnätsföretag. För ett 

elnätsföretag blir detta en form av ”tilldelning” och en ”tydlig plats i kön”, medan 

för andra elnätsföretag är det endast en preliminär indikation på kostnad och 

tidpunkt för anslutning. 

4.2.3.3 Genomföra en förstudie 

För att kunden ska kunna gå vidare i anslutningsprocessen behöver ofta ett 

förstudieavtal tecknas med elnätsföretaget. Förstudien är avgiftsbelagd och 

syftar till att ta fram all den information som krävs för att senare kunna teckna 

ett formellt anslutningsavtal. Inför förstudien behöver elnätsföretaget ofta mer 

projektspecifika data och ett elnätsföretag anger uttryckligen att man inför start 

av förstudien inhämtar en projektbeskrivning inför framtagande av 

projektspecifika krav. Det signalerar att en del av informationsbehovet inte bara 

handlar om “rätt siffror” (effekt/energi), utan om att fånga projektets tekniska och 

funktionella särdrag så att elnätsföretaget kan formulera projektspecifika krav 

och villkor på ett spårbart sätt. 

Under förstudien analyserar elnätsföretaget även den exakta 

anslutningspunkten och utreder hur anslutningen tekniskt ska genomföras. 

Arbetet omfattar bland annat tekniska utredningar av anslutningsalternativ, 

framtagning av nödvändiga underlag för koncessionsansökningar, bedömning 

av kostnader, tidsplan och eventuella tillståndsprocesser. Förstudien 

säkerställer att alla tekniska, juridiska och tillståndsmässiga frågor är utredda 

innan nästa steg i anslutningsprocessen kan påbörjas. 

Flera kunder har lyft att det ibland kan uppstå ”ett ömsesidigt beroende 

dilemma” där gällandetiden för vissa tillstånd är kortare än tiden för 

nätanslutning. Exempelvis tillfälliga bygglov är en form av tillstånd som kan 

efterfrågas men bara gäller två år, kunden behöver då söka bygglovet på nytt 

flera gånger under anslutningsprocessen för att fortsätta uppfylla 

mognadsgradskrav. Inte sällan finns en avgift för tillexempel bygglov, vilket 

genererar onödiga kostnader.  

Några skillnader hos de intervjuade elnätsföretagen jämfört med 

branschpraxisen är att den inkluderar exempelvis en finansieringsplan redan i 

förstudien och att finansieringsupplägget är klart i samband med projektering. 

Hos ett elnätsföretag tas finansieringsfrågan i stället upp först i 

projekteringsfasen (som “planerat finansieringsupplägg”), och kraven skärps 

därefter i samband med anslutningsavtal, där kunden behöver kunna visa  
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investeringsbeslut. Konsekvensen blir att finansieringsinformationen i detta 

upplägg kopplas tydligare till de beslutspunkter där elnätsföretaget själva börjar 

ta större ekonomisk risk genom att tidigarelägga beställningar, upphandlingar 

och andra kostnadsdrivande åtaganden (t.ex. materiel och entreprenader). 

Tabell 5: Datainhämtning för mognadsgradsbedömning vid förstudie. 

Område Beskrivning Praxis Kommentar 

Energi & Effekt-

behov 

Fördjupad/uppdaterad effekt- och 

energiutredning 

Ja Ja, efterfrågas av nästan alla 

Energi & Effekt-

behov 

Specifikation av ev särskilda tekniska 

krav på anslutningen 

Ja Ja, efterfrågas av de flesta 

Energi & Effekt-

behov 

Intresse av villkorat avtal Ja Efterfrågas av ungefär hälften av elnätsföretagen 

Projekt och 

tillstånd 

Uppdaterad tidplan Ja Ja, efterfrågas av nästan alla elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Status tillstånd Ja Ja, efterfrågas av de flesta elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Val av geografisk plats (om ansökan 

gjorts till fler elnätsföretag) 

Ja Ja, efterfrågas av de flesta elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Markavtal Ja Ja, efterfrågas av knappt hälften av elnätsföretagen 

Projekt och 

tillstånd 

Underlag för rådighet över mark Nej Ett fåtal elnätsföretag begär inte markavtal utan mer 

fritt kring rådighet över mark 

Projekt och 

tillstånd 

Plan för finansiering Ja Efterfrågas av ungefär hälften av elnätsföretagen 

Parallella 

ansökningar 

Har ansökan gjorts till flera 
elnätsföretag för samma anläggning? 
Ja eller Nej Vid ”Ja”, ange var och 
vilket/vilka elnätsföretag, Val av 
geografisk plats 

Nej Tas upp av ett fåtal aktörer 

Allmän Typ av verksamhet Nej Efterfrågas av nästan alla elnätsföretag, 

Branschpraxis har mer uppdelning av 

förbrukningsanläggning, produktion/batteri, eller 

lokalnät. Den uppdelningen används inte 

Övrigt För batteri: ev marknadsapplikation Ja Frågan används av ett fåtal elnätsföretag, oftare 

frågas mer allmänt om typ av verksamhet 

4.2.3.4 Projektering 

Under projekteringen tas tekniska specifikationer fram. Det rör bland annat 

transformatorer, ledningar etc. som skall ingå i underlag för upphandling av 

material. Fasen handlar både om att säkerställa tekniska förutsättningar och att 

ta fram ett genomförbart och kostnadsbedömt förslag. 
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Tabell 6: Datainhämtning för mognadsgradsbedömning vid projektering. 

Område Beskrivning Praxis Kommentar 

Energi & Effekt-

behov 

Fördjupad/uppdaterad effekt- och 

energiutredning 

Ja Ja, efterfrågas av nästan alla elnätsföretag 

Energi & Effekt-

behov 

Intresse av villkorat avtal Ja Knappt hälften av elnätsföretagen ser att de tar in 

uppgiften i det här skedet 

Projekt och 

tillstånd 

Uppdaterad tidplan Ja Ja, efterfrågas av nästan alla elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Status tillstånd Ja Ja, efterfrågas av de flesta elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Alla tillstånd ska ha vunnit laga kraft Ja Ja, efterfrågas av ett fåtal elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Slutgiltig anslutningspunkt (geografisk 

plats) 
Nej Endast ett fåtal elnätsföretag tar in den här 

informationen här 

Projekt och 

tillstånd 

Tecknade markavtal Nej Endast ett fåtal elnätsföretag tar in markavtal i detta 

skede 

Projekt och 

tillstånd 

Finansieringsupplägg klart Ja Ja, efterfrågas av de flesta elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

RfG: datum för spänningssättning och 
tillfälligt driftsmeddelande 

Ja Ett fåtal elnätsföretag ser att de tar in uppgifter 

kopplat till nätkoden RfG 

Projekt och 

tillstånd 

Särskilda tekniska krav på 
anslutningen, tex krav på redundans 

Nej Tas upp endast av ungefär hälften av elnätsföretagen 

i den här fasen 

Parallella 

ansökningar 

Har ansökan gjorts till flera 
elnätsföretag för samma anläggning? 
Ja eller Nej Vid ”Ja”, ange var och 
vilket/vilka elnätsföretag 

Nej Tas upp av ett fåtal aktörer i det här skedet 

Övrigt För batteri: ev marknadsapplikation Ja Frågan används av ett fåtal elnätsföretag, oftare 

frågas mer allmänt om typ av verksamhet 

4.2.3.5 Byggnation 

Byggnation beskriv oftast inte som ett formellt steg i anslutningsprocessen, men 

kan vara värdefullt att inkludera i den övergripande processbeskrivningen då 

det förenklar förståelsen för när i processen olika centrala moment händer som 

tillexempel när anslutningsavtal tecknas. 
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4.2.3.6 Anslutning 

I den sista fasen ansluts så anläggningen till elnätet och inför anslutningen 

upprättas ett nätavtal där det framgår den löpande kostnaden för kundens 

nätleverans.  

Tabell 7: Datainhämtning för mognadsgradsbedömning vid anslutning. 

Område Beskrivning Praxis Kommentar 

Energi & Effekt-

behov 

Fördjupad/uppdaterad effekt- och 

energiutredning 

Ja Ja, efterfrågas av de flesta elnätsföretag 

Energi & Effekt-

behov 

Intresse av villkorat avtal Ja Knappt hälften av elnätsföretagen ser att de tar in 

uppgiften i det här skedet 

Projekt och 

tillstånd 

Uppdaterad tidplan Ja Ja, efterfrågas av nästan alla elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Alla tillstånd ska ha vunnit laga kraft Ja Ja, efterfrågas av de flesta elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Intyg investeringsbeslut Ja Ja, efterfrågas av nästan alla elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Bankgaranti för anslutningsavgift Ja Ja, efterfrågas av nästan alla elnätsföretag 

Projekt och 

tillstånd 

Möjlighet att offentliggöra kundprojektet Ja Efterfrågas av ett fåtal av elnätsföretagen 

Projekt och 

tillstånd 

RfG: Samråd med Svk ska vara klart 
och projektspecifika krav definierade 

Ja Ett fåtal elnätsföretag ser att de tar in uppgifter 

kopplat till nätkoden RfG 

Projekt och 

tillstånd 

Särskilda tekniska krav på 
anslutningen, tex krav på redundans 

Nej Tas upp endast av ett fåtal elnätsföretag i den här 

fasen 

Projekt och 

tillstånd 

Slutgiltig anslutningspunkt (geografisk 
plats) 

Nej Tas upp endast av ett fåtal elnätsföretag i den här 

fasen 

Projekt och 

tillstånd 

Tecknade markavtal Nej Tas upp endast av ett fåtal elnätsföretag i den här 

fasen 

4.3 Metod för mognadsbedömning, och 
turordningsprinciper 

Samtliga elnätsföretag ser att de genom processen fördjupar behovet av data, 

men att det ofta är samma typ av data som är lite förenklad i de tidigare 

skedena i processen än senare.  

Det kan urskiljas en skillnad mellan förtegens principer gällande när i processen 

en aktör får ”tilldelning” av anslutningskapacitet och därmed en viss principiell 

skillnad i hur mognadsgraden i praktiken hanteras. Några elnätsföretag lyfter 

detta lite som en svårighet. 

Ett elnätsföretag är mycket tydlig med att mognadsgraden styr i varje 

processteg och att tilldelning sker strikt utifrån mognadsgrad i slutet av 

processen då anslutningsavtal skrivs. Detta i sig kan innebära att kunder som 

kommer in senare in i processen men har en snabbare utveckling genom 

processen kommer före andra vars projekt kanske saknar vissa tillstånd. En 

jämförelse kan exempelvis göras mellan ett batterilager som ofta har en enklare 

och snabbare process, och uppförande av en helt ny industri där ofta fler 

tillstånd, inte minst miljötillstånd, krävs. I dessa fall riskerar batterilagret att 

”trycka undan” en industri. 
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Andra elnätsföretag har en något annorlunda process då de tidigare i processen 

ger en preliminär tilldelad kapacitet. Denna kapacitet bibehålls av kunden så 

länge den fortsätter följa anslutningsprocessens tidsplan och uppfyller 

mognadsgradskrav. Principen är mer baserad på datum för inkommen 

förfrågan/ansökan i kombination med uppfyllnad av mognadsgradskrav, men i 

praktiken finns ofta viss flexibilitet. En majoritet av elnätsföretagen anger att de 

kan prioritera mer mogna projekt om de ryms inom befintlig kapacitet, inte 

blockerar andra projekt, är enkla och inte kräver nätförstärkning samt har hög 

sannolikhet att realiseras. Vidare nämns även att mognadsgradskraven kan 

upplevas som något ”styltiga” och riskerar att hindra vissa projekt om de tolkas 

för strikt, då det ibland kan behövas säkrad kapacitet för att säkra finansiering 

eller investeringsbeslut. 

En intressant jämförelse kan göras med hanteringen i lokalnät där vissa 

elnätsföretag anger även att de har en fastställd tidsperiod på några månader 

för att gå vidare till nästa steg i processen. Denna tidsperiod innebär att 

mognadsgrad indirekt blir en styrande faktor, då kunder som inte uppfyller 

mognadsgradskraven inte klarar att gå vidare till nästa steg inom angiven 

tidsperiod. Två elnätsföretag har använt en tidsram på två månader. Dock 

menar elnätsföretagen att en kortare tidsperiod som denna kan vara svår att 

applicera på samma sätt för större anslutningar som ofta har en längre 

tidshorisont. 

Några elnätsföretag arbetar med anslutningskön utifrån två olika indelningar, 

exempelvis en väntelista för projekt som väntar på preliminär tilldelad effekt och 

en anslutningslista för projekt som fått tilldelad preliminär effekt. Ett annat 

exempel är en kö för projekt väntandes på nätutredning och en kö för mer 

mogna projekt som är prioriterade. Exempel på prioriteringskriterium använda 

av olika elnätsföretag är tillstånd som vunnit laga kraft eller betald 

utredningsavgift. 

Ett elnätsföretag nämner dock att arbete pågår med att revidera processen för 

att minska dubbla spår för förenkling och färre, tydligare kriterier där projekten 

flyttas tydligt till nästa steg om mognadsgradskraven uppfylls. I praktiken ska 

det dock fortfarande finnas visst utrymme för en förenklad process där projekt 

som ryms inom befintligt nät kan erhålla en snabbare anslutning även om 

ansökan inkommit senare. 

När det gäller köhantering inom en större region sker uppsamling ofta i syfte att 

ge uppdaterade prognoser till Svk. Analysen pekar dock inte på att detta 

påverkar tidshorisonten för projekt och att ansökningar behöver invänta en 

större samling. 

Slutlig bedömning av mognadsgrad sker för samtliga elnätsföretag utifrån en 

kombination av kvalitativ och kvantitativ bedömning baserat på de 

informationskrav som finns vid olika steg i anslutningsprocessen. 

Elnätsföretagen använder ofta informationskrav som spärrar och flyttar inte 

vidare projekt till nästa steg om dessa inte uppfylls. Senare i 

anslutningsprocessen blir kraven ofta hårdare och projekt som inte uppfyller 

mognadsgradskraven flyttar inte vidare. När det gäller tidigare steg, så som 

förfrågan och ansökan, kan projekten flyttas vidare även om informationen inte 

är helt komplett. 

Om kraven för mognadsgrad inte uppfylls eller vid bristande framdrift nämner 

samtliga elnätsföretag att de har möjligheter att backa processen och antingen 

ge upp preliminär tilldelad kapacitet till andra projekt eller revidera tidsplanen 



 

 

 

 

 

  26/41 

och justera tilldelad kapacitet. Elnätsföretag som tillämpar en fastställd 

tidsperiod för framdrift använder denna så att kunder som inte tar sig vidare 

inom angiven tidsperiod automatiskt förlorar sin plats i kön, utan dialog med 

elnätsföretaget. Andra elnätsföretag håller kvar projekt med låg framdrift och 

bristande underlag i kön, men flyttar inte fram projekten från tidiga skeden. Ofta 

inleds inte nätutredning om vissa krav på mognadsgrad inte uppfylls. Dessa 

elnätsföretag nämner även att en dialog kan initieras med kundansvarig för 

eventuell komplettering av ansökan tills kraven uppfylls och projektet kan flyttas 

till nästa steg. Vid aktivitet under längre tid, över 24 månader, nämner ett 

elnätsföretag att anslutningsärendet stängs och en ny ansökan behöver skickas 

in. 

4.4 Effektivisering av processen och 
harmonisering 

Förutsättningarna för de olika elnätsföretagen kring hur hela processen (både 

anslutningsprocess och bedömning av mognadsgrad) hanteras är väldigt olika. 

Mindre elnätsföretag med färre förfrågningar och mindre resurser har idag låg 

grad av digitalisering och processen handlar mycket om mejlhantering och 

enklare IT-stöd. Flertalet elnätsföretag ser att deras val av IT-plattform och IT-

verktyg delvis sätter begränsningar i hur de kan effektivisera sin process. 

Vissa elnätsföretag har kommit långt i att ha digitala ärendehanteringssystem 

som också speglar detaljer från systemen till kunderna så att de dels kan följa 

sitt ärende, dels där viss information är helt transparent mot hemsidan. På 

hemsidor kan vem som helst gå in och se hur många anslutningsärenden som 

ligger i de olika processtegen. Ofta framgår antal ärenden, men också MW och 

ofta om det är produktion, batterier eller industri. På så sätt kan kunder i förväg 

se och få en viss bild av hur ”kön” ser ut. Flertalet av elnätsföretagen säger att 

de arbetar med att öka transparensen för kön och att göra informationen mer 

lättillgänglig. Vissa elnätsföretag har idag låg digitaliseringsmognad och där 

ärenden hanteras mer manuellt med mejl och Excel. Dessa elnätsföretag har 

oftast mycket få ärenden som inte heller motiverar större IT-utveckling.  

Några elnätsföretag ser att om de också kan utveckla kartverktyg, liknande 

kapacitetskartor, där kunder själva enklare kan se var tillgänglig kapacitet 

finns så skulle det ytterligare kunna effektivisera processen och ge kunder ett 

skarpt verktyg. Några elnätsföretag har idag redan kapacitetskartor, vilka 

intervjuade kunder nämner inte är tillräckligt bra då de inte visar informationen 

som kunderna behöver. Elnätsföretagen i sin tur vet inte riktigt hur detaljerade 

dessa kapacitetskartor kan eller bör vara, men ser att ett effektivt kartverktyg 

underlättar för kunderna. 

Endast ett elnätsföretag har tagit upp att de ser ett hinder idag gällande att 

processen är så sekventiell och att det ofta är svårt för elnätsföretagen att 

initiera aktiviteter innan föregående processteg är klart. Elnätsföretaget ser att 

det ofta finns begränsade möjligheter att påbörja nästa steg innan de har svaret 

från tidigare steg, då det ofta sätter ramar för hur processen skall gå vidare. Det 

innebär att processen kan bli mer utdragen i tid än vad det annars kanske skulle 

behöva. Elnätsföretaget säger att de nu kommer att se över hur de eventuellt 

ändå kan driva mer aktiviteter parallellt för att på så sätt korta den övergripande 

processen, även om det innebär en risk att visst arbete utförs i onödan. Ett 

annat elnätsföretag anger att de aktivt delvis har parallella processteg, där viss 
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typ av beställningar kan göras innan koncessionstillstånd är klara för att inte får 

fördröjningar i processen, då leveranstider generellt har ökat kraftigt. 

Elnätsföretaget ser liten risk i viss typ av beställningar av mer 

standardprodukter.  

Kunder anger att elnätsföretagens arbete ofta upplevs som en ”svart box” 

utan tillräcklig transparens. De beskriver att processer och bedömningar 

varierar mellan olika elnätsföretag, och att samma typ av information kan 

tolkas på skilda sätt. Detta gör anslutningsprocessen svårbegriplig, särskilt för 

kunder som parallellt arbetar med anslutningar i flera olika elnät. Både kunder 

och elnätsföretag uttrycker att processen skulle förenklas om elnätsföretagen 

tydligare motiverade varför vissa uppgifter efterfrågas och på vilket sätt 

informationen används. 

Samtidigt medger flera elnätsföretag att en del av den information de begär in 

är subjektiv, svår att verifiera eller endast delvis relevant för det faktiska 

beslutet. Ett tydligt exempel är frågor om huruvida kunden driver flera parallella 

projekt. Flera aktörer, både elnätsföretag och kunder, ifrågasätter idag nyttan av 

denna typ av information. Ursprungligen tycks uppgiften ha blivit vanlig i ett 

skede då elnätsföretagen upplevde en kraftig ökning av anslutningsärenden, 

och den användes som ett sätt att identifiera potentiellt omogna eller oseriösa 

kundinitiativ. 

Under en tid var det många aktörer med affärsidé att vara projekttutvecklare 

och att utveckla projektplatser, ofta t.ex. solparker och/eller batteriparker, som 

är ”klara för att börja bygga” när väl en aktör eller finansiär som vill äga och 

drifta tar över projektet. Denna anstormning har minskat delvis, troligen på 

grund av utvecklingen av priserna på elmarknaderna (inkl. 

stödtjänstmarknaden) samt tillgången på riskvilligt kapital.  

Idag upplevs uppgiften däremot ofta som ett krav utan tydlig koppling till 

anslutningsprocessens reella behov och ifrågasätts av flera. Det är inte ovanligt 

att elnätsföretag vill ansluta i flera nätområden då karaktären av deras affär kan 

vara att de vill ha flera anslutningar. 

Under intervjuerna har det framkommit att alla aktörer är positiva till en ny 

genomlysning av branschpraxis för att öka graden av harmonisering, dela goda 

exempel och förtydliga och förenklar processen för kunder och elnätsföretag.  
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Samtliga aktörer som deltagit i intervjuerna bjöds in till en digital 

lärandeworkshop. Efter en inledning av Tillväxtverket och Accelerationskontoret 

presenterade Sweco de viktigaste resultaten från intervjustudien och lyfte fram 

två övergripande utmaningar. Syftet med workshopen var att inhämta 

aktörernas synpunkter för att kunna fördjupa analysen och förfina 

rekommendationerna. 

5.1 Utmaning 1: ”Moment 22”, en utmaning 
kopplad till riskdelning 

Intervjustudien visar tydligt att det ofta uppstår ett ”Moment 22” kopplat till 
riskdelning mellan elnätsföretag och anslutande kund. 

• Elnätsföretaget behöver tidigt i processen bedöma kundens 

förutsättningar för finansiering för att avgöra om projektet är tillräckligt 

moget för att gå vidare. Elnätsföretagen vill minimera risken att planera 

eller beställa utrustning för en anslutning som sedan inte genomförs. 

• Den anslutande kunden behöver i sin tur utvärdera 

anslutningskostnader och beviljad nätanslutning som en del av 

underlaget för att kunna fatta finansieringsbeslut. 

Denna ömsesidiga osäkerhet skapar ett ”Moment 22”, där båda parter behöver 
information från den andra för att kunna gå vidare. I nuläget varierar 
arbetssätten mellan olika elnätsföretag. Informationsinhämtning om finansiering 
sker vid olika steg i processen och kraven på finansieringsunderlag är 
formulerade på olika sätt. Elnätsföretagen framhåller även svårigheter med att 
verifiera lämnad information. 

Diskussionspunkter: 

När och på vilket sätt i anslutningsprocessen tydliggörs utmaningarna med 

”moment 22” och finansieringsbeslut? 

• Här visar både elnätsföretagen och kunder på en stor spridning om när 

utmaningen tydliggörs och vissa anser att det uppstår redan vid 

indikation medan anda säger att det uppstår först vid anslutningsavtalet 

5 Validering och lärande, 
resultat av digital WS 
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• En viktig distinktion som lyftes är skillnaden mellan finansieringsbeslut

och investeringsbeslut.

Vad skulle underlätta för er när ett ”moment 22 utmaning uppstår”? 

• Tät dialog och samordning mellan kund och elnätsföretag är avgörande,

då båda parter står inför betydande investeringsbeslut som är

ömsesidigt beroende av varandra.

• Investeringsbeslutet bör baseras på faktiska kostnader och elnätets

genomförbarhet. Kunden bör kunna stå för en större del av kostnaden

för att ta fram detta underlag. Därefter behövs en tydlig brytpunkt där

kostnader och tidslinje är definierade och risken fördelas mellan

parterna.

• Löpande uppdateringar av tids- och prisindikationer under hela

processen skulle skapa bättre förutsättningar för båda parter att fatta

välgrundade beslut.

5.2 Utmaning 2: Princip om tilldelning, 
utmaningar i köhantering 

Under studien har två huvudprinciper för tilldelning av kapacitet och köhantering 

identifierats. Dessa representerar två tydligt skilda arbetssätt: 

1. Bedömning inom de olika anslutningsstegen där de mest mogna

projekten går vidare till nästa steg. Kapacitet tilldelas först i slutet av

processen. Endast de projekt som uppnått tillräcklig mognad får gå

vidare till nästa steg, vilket skapar en löpande gallring.

2. Preliminär tilldelning av kapacitet tidigt i processen

Kunden tilldelas en plats i kön, som behålls så länge projektet uppfyller

krav på mognadsgrad och följer uppsatt tidslinje. Tilldelningen är

villkorad men ligger fast.

Dessa två principer kan leda till olika typer av utmaningar. Diskussionerna i 

studien visar att det finns en risk för obalans mellan projekt som snabbt kan 

uppnå mognad och projekt som har längre tidshorisonter, till exempel stora 

industrietableringar eller komplexa utvecklingsinitiativ. 

Deltagarna ombads att lista fördelar med de olika principerna. 
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Figur 7: Översikt identifierad ”köprincip 1” där mognadsgrad bedöms i varje steg, tilldelning av 

kapacitet sker i slutskedet av processen. 

Fördelar som identifierades under workshopen: 

• Möjliggör snabbare anslutningar.

Genom att prioritera projekt som är mest mogna kan anslutningar

genomföras snabbare, vilket leder till ett mer effektivt utnyttjande av

elnätets kapacitet.

• Bidrar till att sålla bland projekt och prioritera de som ligger

närmast i tid.

Modellen skapar förutsättningar för att fokusera resurser på realiserbara

projekt och undvika att tid läggs på projekt som är osäkra eller långt bort

i tiden.

• Ökar transparensen och underlättar riskhantering och finansiering.

En tydligare process med definierade krav och tidslinjer gör det enklare

för kunder att hantera sina finansiella beslut och planera projektens

fortsättning.

• Tillämpbar vid konkurrens om kapacitet i samma punkt.

Vid situationer där flera aktörer konkurrerar om samma nätkapacitet

möjliggör modellen en strukturerad och rättvis prioritering.

• Flexibel och anpassningsbar efter olika nätförhållanden.

Modellen kan användas på olika sätt beroende på lokala

nätförutsättningar, exempelvis där kapacitetssituationen varierar kraftigt

mellan olika områden.

• Förhindrar att omogna projekt blockerar kapacitet.

En viktig fördel är att nätets kapacitet snabbare kan tas i anspråk av

projekt som bedöms realiserbara. Detta bidrar till att elnätets resurser

nyttjas mer effektivt.

• Ger möjlighet att omprioritera när projekt ändrar förutsättningar.

Processen gör det enkelt att justera ordningen i kön om ett projekt

exempelvis försenas, pausas eller om projektets förutsättningar

förändras

• Säkerställer att kapacitet tilldelas projekt med störst

realiseringspotential.

Den aktör som har bäst förutsättningar att genomföra sitt projekt ges

tillgång till tillgängliga resurser, vilket stärker genomförandekraften i hela

systemet.



31/41 

Figur 8: Översikt identifierad ”köprincip 2” där preliminär kapacitet tilldelas tidigt i processen. 

Fördelar som kom upp under WS: 

• Premierar kunder som tidigt investerat i tillståndsprocesser och

har en tydlig projektförfrågan.

Modellen gynnar aktörer som arbetar strukturerat och som har lagt

tidiga resurser på att klargöra projektets omfattning, tillstånd och

förutsättningar.

• Mindre behov av kontinuerliga utvärderingar och omprioriteringar.

Processen upplevs som administrativt enklare eftersom kapacitet inte

behöver omfördelas lika ofta, vilket minskar belastningen på både

elnätsföretag och kund.

• Ger större säkerhet för kunder med långa processer och komplexa

projekt.

Projekt med långa ledtider – exempelvis industri-, energi- eller

samhällsutvecklingsprojekt – får en stabilare planeringshorisont när

kapacitet kan behållas under längre utvecklingsfaser.

• Ökar den övergripande tryggheten i planeringen för kund.

Kunderna upplever större stabilitet och tydlighet kring sina projekt, vilket

kan bidra till att minska affärsrisker, förbättra investeringskalkyler och

stärka beslutsunderlagen.

• Skapar bättre förutsägbarhet i hela anslutningsprocessen.

En tydlig och långsiktig köposition gör det lättare för kunder att planera

verksamhet, finansiering och resursallokering, särskilt i projekt där

många externa faktorer och beroenden påverkar tidslinjen.
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Arbetet med att kartlägga erfarenheter, utmaningar och framgångsfaktorer i 

anslutningsprocessen har visat att det finns möjligheter att stärka både 

effektivitet och förutsägbarhet för såväl kunder som elnätsföretag. Genom 

dialoger, workshops och insamlad praxis har ett brett underlag tagits fram som 

belyser hur arbetssätt skiljer sig åt – men också hur vissa tillvägagångssätt 

återkommande lyfts som särskilt framgångsrika. 

I detta kapitel sammanfattas dessa iakttagelser genom två kompletterande 

perspektiv. I avsnitt 5.1 presenteras konkreta goda exempel som visar hur olika 

aktörer har utvecklat lösningar, rutiner och samarbetsformer som bidrar till en 

smidigare och mer förutsägbar anslutningsprocess. Exemplen visar både 

interna förbättringar och åtgärder som stärker kommunikationen och samspelet 

mellan kund och elnätsföretag. 

I avsnitt 5.2 följer ett antal rekommendationer som belyser områden där 

processerna kan utvecklas ytterligare för att uppnå större transparens, tydlighet 

och enhetlighet i hanteringen. De bygger på identifierade framgångsfaktorer, 

återkommande utmaningar och de goda exempel som lyfts fram, och syftar till 

att stödja en fortsatt utveckling mot en mer harmoniserad, behovsanpassad och 

långsiktigt hållbar anslutningsprocess. 

Tillsammans ger kapitlets två delar en samlad bild av både vad som fungerar 

väl i dag och vilka insatser som kan skapa ytterligare värde framåt. 

6.1 Goda exempel 

Flera aktörer har lyft fram konkreta arbetssätt och angreppssätt som de anser 

fungerar särskilt väl och bidrar till en mer effektiv och förutsägbar 

anslutningsprocess. Dessa goda exempel visar både hur interna rutiner kan 

stärkas och hur dialogen mellan kund och elnätsföretag kan förbättras. 

6.1.1 Utpekade kundansvariga 

Flera elnätsföretag, liksom kunder, framhåller att en tydlig kontaktperson 

i ett tidigt skede förenklar processen avsevärt. För vissa kundsegment finns 

även möjligheter att vara flexibla i hur en anslutning successivt ökas. Ofta kan 

det exempelvis vara fullt tillräckligt att initialt ansluta på 10 MW, för att därefter 

successivt öka till 20 MW eller mer. I dessa situationer uppskattar kunderna att 

6 Goda exempel och 
rekommendationer  



33/41 

ha en direkt kontakt snarare än att behöva bli hänvisade mellan olika funktioner 

och ägna tid åt omfattande dokumenthantering. 

De elnätsföretag som redan arbetar med dedikerade kundansvariga upplever 

att detta leder till en mer effektiv hantering och skapar ett större värde både 

internt och för kunden. 

6.1.2  Förklara för kunder varför vissa uppgifter behövs 

Flera aktörer tar upp att kunder inte helt förstår varför specifika 

uppgifter efterfrågas och att det underlättar för kunderna och deras process om 

de kan få en större förståelse för varför och när olika uppgifter behövs.  

Samtidigt är det ett sätt för elnätsföretagen att genomlysa vilken data de faktiskt 

behöver. 

6.1.3  Krav på marktillgång tidigt i processen 

Flera aktörer lyfter även fram att tillgång till mark utgör en viktig faktor 

för att skilja mer seriösa aktörer från mindre seriösa. Både kunder och 

elnätsföretag menar att en aktör som har fört en inledande dialog med en 

potentiell markägare redan i ett tidigt skede uppvisar en högre grad av 

förberedelse och trovärdighet. 

Det är sällan realistiskt att ett formellt markavtal finns på plats i början av 

processen, men att det åtminstone finns en etablerad kontakt eller pågående 

dialog ses som en tydlig vattendelare. Därför anses det rimligt och värdefullt att 

tidigt ställa frågor till kunden om status i markfrågan. 

Före 2021, när antalet anslutningsförfrågningar var betydligt färre, kunde 

elnätsföretagen ofta utan kostnad genomföra initiala analyser för att föreslå 

lämpliga placeringar av anslutningar. När intresset för nätanslutningar ökade 

kraftigt kring 2022 började vissa kunder i högre grad förlita sig på 

elnätsföretagens analyser för att identifiera möjliga lokaliseringar, i stället för att 

själva genomföra grundläggande utredningar. Detta ledde till en mycket stor 

mängd inkommande förfrågningar hos flera elnätsföretag. 

I den nya processen, där kundens mognadsgrad bedöms och där analyser 

debiteras redan i ett relativt tidigt skede, har inflödet av den här typen av 

förfrågningar minskat. Modellen fungerar därmed som ett sätt att styra 

efterfrågan och säkerställa att endast mer seriöst förberedda aktörer initierar 

djupare analyser. En indikator på seriositet är tillgången till mark, något som 

lyfts av såväl kunder som elnätsföretag.  

6.1.4  Ökad transparens 

Flertalet av aktörerna ser att en ökad transparants är bra för alla. De 

elnätsföretag som kommit längst har också speglat information om kön på sin 

hemsida. Ofta går det där att utläsa i de olika faserna antal anslutningsärenden, 

behov av MW och om vilken typ av verksamhet det avser (produktion, industri, 

batterier). Flera elnätsföretag nämner att de också arbetar på att utveckla sina 

system för att enkelt kunna spegla status, medan mindre elnätsföretag tydligt 

medger att de inte kommer att kunna ha resurser till att bygga avancerade 

system för ett fåtal anslutningsärenden. 
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6.1.5  Utveckla användningen av kapacitetskartor 

Flera elnätsföretag publicerar idag kapacitetskartor där relativt stora 

områden, eller i vissa fall hela nätområden, kategoriseras utifrån hur väl de 

bedöms kunna möta framtida kapacitetsbehov. Flera elnätsföretag är dessutom 

på väg att lansera liknande kartor. Den typ av kapacitetskartor som är vanligast 

förekommande idag ger dock begränsad nytta för kunderna. Informationen är 

statisk och avser ofta stora geografiska områden. Både elnätsföretag och 

kunder uttrycker därför osäkerhet kring det faktiska värdet av dessa kartor. 

Vissa elnätsföretag menar att ett mer proaktivt arbetssätt, där kunderna erbjuds 

ett mer flexibelt och detaljerat verktyg, kan stärka nyttan av 

kapacitetsinformation. Genom att öka den geografiska upplösningen och 

möjliggöra för användare att själva zooma in och interaktivt utforska var 

anslutningsmöjligheter finns, får kunderna bättre underlag. Detta minskar 

samtidigt behovet av att elnätsföretagen gör omfattande individuella analyser. 

Samtidigt framhåller dessa företag att det ännu inte är tydligt vilken 

upplösningsnivå som är mest ändamålsenlig för sådana geografiska zoner, eller 

vilken funktionalitet kapacitetskartor bör omfatta. 

6.2 Rekommendationer 

De iakttagelser och erfarenheter som framkommit i dialoger med både 

elnätsföretag och kunder pekar tydligt på ett antal områden där processerna för 

anslutningar kan stärkas ytterligare. Rekommendationerna nedan syftar till att 

skapa en mer transparent, enhetlig och resurseffektiv hantering som samtidigt 

ger tydligare förväntningar för alla parter. De tar avstamp i identifierade 

framgångsfaktorer, återkommande utmaningar och de goda exempel som lyfts 

fram, och avser att stödja en fortsatt utveckling mot en mer förutsägbar och 

behovsanpassad anslutningsprocess. 

Flertalet elnätsföretag vittnar om att de har arbetat med 

mognadsgradsbedömningar i anslutningsprocessen under en tid och att de nu 

är ett bra tillfälle att dra lärdomar och att utveckla processen vidare. Sweco ser 

att det är en bra tidpunkt att göra en revidering av processen, men innan det 

arbetet initieras finns vissa grundläggande principer som behöver diskuteras 

vidare. 
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6.2.1 Analys och konsekvensbeskrivning kring viktiga principer 

Inför ett fortsatt arbetet med att harmonisera och utveckla 

mognadsgradsbedömningar inom anslutningsprocessen blir vissa principer 

viktiga att belysa och analysera. För att på ett tydligt sätt kunna arbeta vidare 

med dessa principer behöver konsekvenser av olika principval analyseras. 

Sweco har identifierat tre olika principer där en vidare analys rekommenderas: 

• Moment 22 – en hantering om risk.

Intervjustudien visar att det ofta uppstår en inbyggd målkonflikt mellan

elnätsföretag och anslutande kund, ett slags ”Moment 22” där båda parter

behöver information från den andra för att kunna fatta beslut, men ingen av

dem kan leverera denna information utan att först själva komma vidare i

processen. Sweco föreslår att ett arbete initieras där fokus är på att förstå

kunder och elnätsföretags behov mer i detalj. Utifrån behoven blir det

därmed enklare att förstå olika vägval och ta fram förslag på vidare

hantering.

• Köhantering.

Studien visar att två huvudsakliga principer för kapacitetstilldelning och

köhantering används. Den ena bygger på att projekten prövas stegvis och

bara de som uppnått tillräcklig mognad får gå vidare, vilket innebär att

kapacitet tilldelas sent i processen. Den andra innebär att kunden får en

preliminär köplats under förutsättning att projektet fortsätter att uppfylla krav

på mognad och tidsplan. Det finns ett stort värde i att analysera hur dessa

olika principer påverka såväl kunders möjlighet till anslutning som

elnätsföretagens hantering. Sweco föreslår ett initiativ där dessa olika

arbetssätt beskrivs och tydliggörs så att aktörerna bättre kan förstå lämpliga

vägval.

• Anslutningar och ”villkorade avtal”.

Under intervjustudien har elnätsföretagen även lyft att hanteringen av så

kallade villkorade avtal, där en anslutning godkänns men med särskilda

villkor, ofta i form av tillfälliga effektbegränsningar behöver belysas

ytterligare inom ramen för de utmaningar som rör både ”moment 22” och

”köprinciper”.

En fördjupande analys föreslås genomföras med stöd av en referensgrupp 

bestående av både kunder och elnätsföretag. Fokus bör ligga på gemensamma 

diskussioner kring de tre identifierade områdena, i syfte att skapa en tydligare 

förståelse för konsekvenserna av olika vägval samt möjliga lösningar. 

Då analysen är avgränsad och avser att fungera som ett fördjupande underlag 

inför en större branschgemensam genomlysning, bedöms den vara möjlig att 

genomföra inom en relativt kort tidsperiod. Flera alternativ finns för 

genomförandet, där ett är att låta arbetet integreras i nästa rekommendation 

med tillhörande genomlysning och utveckling av branschpraxis. 

Ett annat alternativ, som sannolikt skulle underlätta arbetet och säkerställa 

tydligare framdrift, är att en aktör, exempelvis en myndighet, tar ett 

övergripande ansvar för genomförandet. 

Analysen rekommenderas genomföras under hösten 2026 för att säkerställa att 

underlaget finns tillgängligt för det fortsatta arbetet. Inför detta bör initiativet 
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kunna formas och mobiliseras redan före sommarperioden för att tidplanen ska 

kunna hållas. 

 Det är dock inte helt tydligt vilken aktör eller myndighet som kan pekas ut som 

lämplig mottagare och som skulle kunna få detta som särskilt uppdrag. 

Energimarknadsinspektionen är en regleringsmyndighet och har ofta inte ett 

uppdrag som innebär att de ska stödja elnätsföretagen i detaljer och vägledning 

av implementeringen av nya regelverk. Svenska kraftnät fastställer vissa 

regelverk och har ett stort utbyte med branschaktörer, men även de saknar ett 

tydligt mandat att stödja elnätsföretagen i implementering på lokal- och 

regionnätsnivå. 

I Sverige finns i dag cirka 170 nätföretag som står inför en omfattande 

omställning, inte minst för att uppfylla framtida regelverk kopplade till 

elnätsrollen som Distribution System Operator (DSO). 

Det är därför tydligt att införandet av nya regelverk eller rekommendationer 

kommer att ske på olika sätt bland vår region – och lokalnätsföretag. Ingen 

given aktör har i dag ett definierat ansvar för detta, vilket gör att det sannolikt 

behöver diskuteras vidare för att identifiera en lämplig väg framåt. 

Referensgruppen med elnätsföretag rekommenderas bestå av elnätsföretag 

med liknande karaktär som de ingående i denna analys. Detta då det främst är 

regionnätsföretag samt större lokalnätsföretag som har behov av arbete kring 

bedömning av mognadsgrad. Mindre lokalnätsföretag har sällan en 

anslutningskö med samma behov. 

Gällande anslutande kunder kan arbetet med fördel inkludera flera 

referensgrupper baserat på typ av verksamhet, förslagsvis batterier, större 

solproduktion, övrig större produktion och industri. Genom en finare gruppering 

av anslutande kunder kan olika kundgruppers behov tydliggöras ytterligare samt 

fördelar och konsekvenser av olika principval. 

6.2.2 Initiera branschgemensam genomlysning och uppdatering 
av processen 

Sweco:s rekommendation är att initiera en genomlysning och uppdatering av 

branschpraxis. 

6.2.2.1 Varför nu? 

Tidpunkten är nu gynnsam av två skäl: 

• Ackumulerade erfarenheter: Flera elnätsföretag och kunder har under

de senaste åren arbetat utifrån dagens branschpraxis och har nu

konkreta erfarenheter av vad som fungerar väl och vad som behöver

utvecklas.

• Uttalad utvecklingsvilja: Aktörer i branschen uttrycker ett tydligt behov

av att se över, modernisera och vidareutveckla arbetssätten för att

bättre möta framtidens krav, inte minst är detta ett önskemål från i stort

alla elnätsföretag.

En ny genomlysning skulle därför ge möjlighet att bygga vidare på lärdomar, 

adressera utmaningar och skapa en mer ändamålsenlig och robust praxis. 
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6.2.2.2 Vilka bör involveras? 

När den tidigare branschpraxisen togs fram deltog i huvudsak elnätsföretag och 

Energiföretagen. För att säkerställa att en uppdaterad praxis speglar hela 

värdekedjans behov bör fler perspektiv inkluderas: 

• Elnätsföretag – för att säkerställa teknisk och operativ relevans

• Kunder/anslutande aktörer – för att säkerställa att praxis även stödjer

användarnas krav och förväntningar. Här behöver representanter från

olika typer av kundgrupper belysas där aktörer så som solcellsparker,

batteriparker, datacenter, vindparker, större snabbladdningsstationer

och större industrier är representerade

• Branschorganisationer– för koordinering, struktur och förvaltning. Här

fyller Energiföretagen en viktig roll med erfarenhet från den tidigare

praxis samt med sitt stora nätverk av elnätsföretag, men även

branschorganisationer så som Teknikföretagen skulle kunna ha en

central roll.

En bredare representation skapar bättre förankring, högre legitimitet och större 

sannolikhet för gemensam implementering. 

6.2.2.3 Hur kan det gå till? 

För att utveckla en uppdaterad och branschgemensam praxis behöver 

aktörerna inledningsvis ena sig kring målsättning, ambitionsnivå och grad av 

harmonisering. Detta omfattar både vad en ny branschpraxis ska uppnå och hur 

olika elnätsföretag förväntas förhålla sig till arbetet. 

Swecos genomgång av elnätsföretagens processer visar att: 

• Processteg och benämningar varierar, även när arbetet som utförs i

grunden är likartat.

• Samma begrepp används ibland för olika delar av processen, vilket

skapar otydlighet både internt och mot kunder.

• Output och leverabler skiljer sig åt, trots att många elnätsföretag

hanterar samma typ av ärenden.

Ett gemensamt utvecklingsarbete bör därför inledas med att etablera en 

gemensam målbild där följande frågeställningar blir centrala: 

• Vad ska en uppdaterad praxis lösa?

• Vilken nytta ska den skapa för elnätsföretag respektive kunder?

• Vilka delar av processen är mest angelägna att harmonisera?

Vidare blir det också av vikt att enas om centrala definitioner och begrepp. En 

fullständig standardisering av hela processen är sannolikt inte möjlig eller ens 

önskvärd, eftersom elnätsföretag har olika organisationer, system och lokala 

förutsättningar, men en gemensam begreppsplattform är en nödvändig 

startpunkt, bland annat för att: 

• skapa tydlighet i kundgränssnittet

• möjliggöra jämförbarhet mellan aktörer

• minska risken för missförstånd och olika tolkningar
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Som ett sista moment behöver processen och leverabler beskrivas på en 

övergripande nivå. Swecos processbeskrivning kan fungera som ett första 

utkast. Genom att tydliggöra vad som görs i varje steg, vilken information som 

behövs, och vad som utgör resultatet/leverabeln kan aktörerna identifiera vilka 

delar som bör harmoniseras och var elnätsföretagen fortsatt behöver flexibilitet. 

Figur 9: Samlad översiktsbild av processteg i anslutningsprocessen för intervjuade elnätsföretag. 

För att effektivisera arbetet med mognadsgradshanteringen bör även en analys 

i hur ett strikt sekventiellt arbetssätt kan utvecklas till att arbeta mer med 

parallella steg i processen. Detta sparar tid men medför samtidigt ökade risker 

som måste avvägas. 

I arbetet med att utveckla mognadsgradsbedömningar i anslutningsprocessen 

blir det också centralt att ta fram vägledning för att hantera kundens 

förväntningar. Det är avgörande att förklara varför specifika uppgifter behövs så 

att det blir enklare för kunder att förstå och bidra. Ju tidigare korrekta uppgifter 

inkommer, desto snabbare kan processen drivas framåt. 

Över tid skulle det kunna vara värdefullt att utvärdera träffsäkerheten i de olika 

processtegen för att analysera hur stor del av inflödet som faktiskt realiseras. 

Detta skulle möjliggöra en mer behovsanpassad resursallokering baserat på var 

i processen värdet skapas och var flaskhalsar eller avvikelser uppstår. 

6.2.2.4 Vem bör leda? 

Ei publicerade en rapport Ei R2024:05 ”Informationsdelning vid ansökningar om 

anslutning till elnäten” där Ei uppmanade elnätsföretagen att ta fram en 

branschpraxis. Ei:s roll var inte att leda det arbetet den gången och på liknande 

sätt ser vi nu att branschen bör uppmanas att revidera och utveckla sin praxis.  

Under studien har det varit tydligt att i stort alla elnätsföretag ser behov och 

välkomnar en genomlysning och uppdatering av den tidigare branschpraxisen 

ser vi det som naturligt att Energiföretagen återigen tar ett ansvar. Dock finns 

det en risk i att branschorganisationen och dess medlemmar inte mäktar med 

att driva ett arbete med en genomlysning då det finns många andra frågor som 

kan upplevas som mer omfattande och akuta för elnätsföretagen. Så det skulle 

behövas en annan myndighet/aktör skulle kunna gå in och stötta arbetet genom 

att tillsätta resurser, men där Energiföretagen, Teknikföretagen och 

elnätsföretagen blir de centrala aktörerna. Framför allt i ett första steg där det 



39/41 

handlar mycket om att enas om centrala begrepp och definitioner och där en 

myndighet eventuellt även skulle kunna leda arbetet. Arbete skulle kunna 

mobiliseras och formas på några månader för att starta upp med ett första steg 

att enas om dessa centrala begrepp och definitioner samt påbörja en viss 

harmonisering av processen. I ett nästa steg som handlar om vidareutveckling 

och se vilka processer som skulle kunna drivas mindre sekventiellt ser vi kan 

komma som ett nästa steg och behöver längre tid för utformning och utveckling. 

I ett sådant steg kommer också Svk att ha en viktig roll.  

För att kunna enas kring hur ett arbete kan formeras föreslår vi en dialog där 

aktörerna tillsammans kan se hur en fortsättning lämpligen kan gå till. 

6.2.3 Ta fram vägledning kring detaljnivå kring interaktiva 
kapacitetskartor 

En viktig insikt i arbetet med att genomlysa mognadsgradsbedömningen i 

anslutningsprocessen är också att förstå kundernas verkliga behov. För många 

kunder kan en bra hjälp till självhjälp vara att själv på ett enkelt sätt kunna 

analysera var i ett nät det skulle kunna gå att ansluta. Utifrån den informationen 

kan sedan kunderna med bättre precision gå vidare med en förfrågan. På detta 

sätt kan processen förbättras och effektiviseras genom att resurser läggs på rätt 

sak. Idag har Ei utvecklat en karttjänst som bygger på informationen från 

elnätsföretagens nätutvecklingsplaner. Aktörer i studien bedömer att den 

nuvarande karttjänsten inte är helt tillräcklig. Flera elnätsföretag uttrycker 

dessutom ett behov av en mer interaktiv karta som uppdateras oftare än i 

dagens nätutvecklingsplaner, har en högre detaljeringsgrad och redovisar 

kapacitet i zoner inom respektive nätområde. Idag pågår också arbete inom 

branschen kring prognoser och kapacitetskartor. En viktig aspekt i detta arbete 

är en säkerhetsaspekt i hur elnät och kapacitet i elnät kan speglas på ett avvägt 

perspektiv. Därför ser vi ett behov av att ta fram en vägledning för hur 

interaktiva kapacitetskartor kan och bör utvecklas. 

6.2.3.1 Förslag till genomförande 

För att ta ett nästa steg i att ta fram vägledning kring detaljnivå på interaktiva 

kapacitetskartor ser vi att det är av vikt att definiera centrala aktörer som 

behövs för att bidra samt vem eller vilka som är lämpliga att ta ett ansvar. 

Lokal- och regionnätsföretagen är de mest centrala aktörerna, men för att 

vidare kunna förstå kundbehov vore det också lämpligt att olika typer av kunder 

medverkar. Ei är en central aktör då de idag har, utifrån sitt regeringsuppdrag 

utvecklat ett digitalt verktyg för kartor utifrån elnätsföretagens 

nätutvecklingsplaner. Ei är också tydligt med att verktyget skall utvecklas, men 

oklart om Ei avser att utveckla mer interaktiva kapacitetskartor. Idag pågår 

också diskussioner med elnätsföretag kring prognoser och kapacitetskartor, 

därför ser vi det som mest naturligt att detta blir ett inspel till elnätsföretagen 

och Energiföretagen att i samband med det arbete som pågår ta med 

uppmaningen att ta fram riktlinjer vägledning kring detaljnivå kring interaktiva 

kapacitetskartor. Tidplanen för detta bör också sammanfalla med hela det 

arbete som branschen arbetar med.  

Ett alternativ skulle kunna vara att informera Ei om slutsatsen att det finns ett 
behov av att utveckla karttjänsten vidare. Ei kan därefter, inom ramen för sitt 
uppdrag, överväga att vidareutveckla karttjänsten och ta ansvar för att definiera 
en ändamålsenlig detaljnivå för interaktiva kartor. Detta är särskilt viktigt ur ett 
risk- och sårbarhetsperspektiv. Ei kan även tydliggöra hur elnätsföretagen 
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löpande kan uppdatera kartinformationen mellan de tvååriga 
rapporteringsintervallen för nätutvecklingsplanerna. 
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